N Y A L Sa
. ’ ) - S 5 GG
) A o T ‘
5 O b )
» . * |



LOS argu I.Ietlééégas-.s ]ungu:anos

L3 s;mportancul 2. del olor-

-] B3

LOS I ms:ght ae tu clie ;zaente -
‘?Eszr:s:QC|on sten as redes -oqn;;ré



=N Y
e -\

@ Q




JUAN ANTONIO NARVAEZ |

sei &) Neuromarketing Comercial 4.0

.......
''''

Ayudo a profesionales y empresas a mejorar su estrategia
comercial, para incrementar sus ventas y consolidar sus equipos
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éCO OH BLAR AL 95% DEL CEREBRO
/NO CONSCIENTE DE TU CLIENTE?
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Neocortex:
Raciocinio. Reflexion.

CEREBRO
TRIUNO

S@tema limbico

" Emociones.
Cerebro reptili§f Percepcion no consciente.

Cerebro repfiliano:
Instinto. Superviviencia.
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La importancia de la tipografia
Indulgencie S entaciorn

Inclulscncia Te Stacion
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ROBOTQ: Para webs dedicadas a pliblico
masculino. Sencilla v directa. Llama a la accion.
Nivel social medio

Grumpy wizards make toxic brew for the evil Queen and Jack.

HALLELUJAR: Enfocada a plblico juvenil.
Sobre el que predomina la l6gica vy frialdad frente al
sentimiento. Apego hacia el pasado y tendencia a
confrontar los cambios.
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Los nimeros mayores son mas
atractivos en situaciones orientadas al
futuro

Cuotas de 150,00 € al mes, durante 24 meses
Cuotas de 150,00 € al mes, durante 2 afhos .
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1000 pelicuias gue tiene que ver antes ode morir

11 manera de mejorar tu dieta

10 sitios que visitar del Madrid de los Austrias

Tu cerelro percibe de una roerma directa
cualquier titular que tenga una cliira NUMmEerica
oor delante




10 consejos para llegar a fin de mes

Atraen muchoe mas los numeros con dos © tres cliiras,
que los cue contienen una o mas de ires.




40 entradas a 4 euros cada una
4 euros por cada una de las 40 entradas

Nuestro cerebro percibe mayor beneficio si
colocamos primero la cifra mas alta '




ERES CAPAZ DE
APRENDER INGLES EN
10 DIAS?
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Scent
marketing

El olfato humano puede que palidezca en comparacion con el
de muchos animales. Sin embargo, @ un sentide muy
sugestionable, >
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Los imsigint de tu cliente
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15 % lo que dices

30 % el tono, el sonido de tu voz

55 % el lenguaje corporal




Dos grupos de sujetos vieron estas dos ofertas:
Oferta 1
1% Chocolatina de alta calidad (89%)

0,99 Chocolatina normal (11%)
Offerta 2 .
0,10$ Chocolatina de alta calidad ( 2%)
GRATIS Chocolatina normal (98%) %

Tu cerebro necesita decidir
comparando respecto a algo
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TIP 19 Crea un ritual alrededor de tu
Droaducto




Aléjese 3 noches y pague solo 2
¢ Oferin valida todo el afo | excepte en lemporada alte )
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0% grupos de suetos vieron estas dos ofertas:
Oferta 1
59% Suscripcion sdlo a Internet (68)

125 $ Suscripcion a Internet y a |a version impresa (32)
Ingesos previstos 8.012 $

Oferta 2

59% Suscripcion sélo a Internet (16)
125 $ Suscripcion soélo a la version impresa (0)
125 $ Suscripcion a Internet y a la version impresa (84)

Ingesos previstos 11.444




Z’///f)
; )
)
ey

0% grupos de suetos vieron estas dos ofertas:
Oferta 1

59% Suscripcion sdlo a Internet (68)
125 $ Suscripcion a Internet y a |a version impresa (32)
Ingesos previstos 8.012 $

Offerta 2
59% Suscripcion sélo a Internet (16)

125 $ Suscripcidn sdlo a la yersion impresa (Q)
125 $ Suscripcion a Internet y a la version impresa (84)

Ingesos previstos 11.444




VIAJE A ROMA + Desayuno 450,00 €
VIAJE A ROMA 450,00 €

ViAJE A PARIS + Desayuno 450,00 €






Deja de mirar a tu emprea y a tu producto
Mira a tu cliente ESCUCHALE

Cambia la perspectiva de tu vision

Asocia una experiencia a tu producto

Genera un marketing de contenidos
alrededor de esta experiencia
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