
1 Límites de búsqueda de LinkedIn 

La mayoría de nuestros clientes de Dux-Soup utilizan LinkedIn para la prospección y la 

generación de oportunidades de venta. Es bastante obvio que puede usar LinkedIn para 
su máxima ventaja creando un perfil sólido, conectándose con personas relevantes, 
siendo activo en grupos y haciendo crecer su red de esta manera. 

Si está ejecutando búsquedas de LinkedIn o raspando una gran cantidad de datos a 
diario, probablemente haya notado que existen algunos límites de búsqueda de LinkedIn 
y se detiene cuando llega a determinada página. 

Hoy vamos a explorar los límites de búsqueda de LinkedIn y el trabajo en torno a esto. 

Límites de búsqueda 

LinkedIn ha establecido límites de búsqueda que son los siguientes: 

• Para un estándar (LinkedIn gratuito), los resultados dejarán de mostrarse en 1000 
perfiles o 100 páginas. 

• Para Sales Navigator, los resultados también se detendrán en 1000 perfiles o 40 
páginas 

Eso significa que, incluso si su resultado de búsqueda de LinkedIn tiene un total de 11k 
perfiles, desafortunadamente, solo puede ver los primeros 1000 perfiles. Pero, ¿qué 
sucede si desea ver TODOS los 11k perfiles? 

Afortunadamente, si tiene Dux-Soup, puede usar algunas de estas técnicas para ampliar 
la búsqueda. 

Filtros avanzados y búsqueda booleana 

Regresemos a mi ejemplo anterior y digamos que obtuvo 11k resultados de su búsqueda 
en LinkedIn. Si usa LinkedIn correctamente (que estoy seguro que es así), debe pensar 
inteligentemente y preguntarse si todos estos 11k perfiles son definitivamente 
relevantes para su negocio. Probablemente no. 

Es por eso que es importante seleccionar el mercado objetivo correcto y filtrar los 
resultados para mostrar solo los mejores y más relevantes. 

Para configurar una búsqueda, dirígete a LinkedIn y haz clic en el campo de búsqueda 
para buscar personas 



 

Haga clic en "Todos los filtros" 

 

Debería ver algo como esto: 

 

Aquí es donde puedes jugar con los filtros y encontrar el mejor mercado objetivo. Por 
ejemplo, supongamos que es una empresa de marketing digital que busca conectarse 

con compañías electrónicas y de TI en los EE. UU. Para esto, mis criterios de búsqueda 
se verían así: 



 

Elegí buscar solo los segundos contactos ya que solo estoy interesado en conectarme 
con personas nuevas. La ubicación es EE. UU. Y las industrias son "Electrónica de 
consumo" y "Tecnología y servicios de información". 

Siempre recomendamos conectarse solo con sus conexiones de segundo grado para 
evitar demasiadas respuestas "No sé", lo que puede hacer que su cuenta sea restringida. 

Ahora tenemos que apuntar a roles de trabajo específicos y para esto voy a ir con esta 

cadena de búsqueda: 

"Gerente de marketing digital" OR "Gerente de marketing" OR "Director de marketing" 

La lista puede seguir y seguir y depende de en qué títulos te quieras enfocar. Ahora 
ponga esta cadena de búsqueda en el campo "Título" en su búsqueda de LinkedIn y haga 
clic en "Aplicar". 

El resultado final: obtienes 111 perfiles que son adecuados para tu negocio y que son 
los que estarían interesados en tus servicios (¡calidad sobre cantidad aquí!). Una vez 



que haya agotado esta búsqueda, puede explorar más roles de trabajo y obtener 
resultados diferentes cada vez. 

 

 

Conéctate con perfiles 

Tan fácil como parece, otra forma de ver más perfiles es conectarse con ellos. Una vez 
que se conecta con un perfil en su industria objetivo, se convierte en su conexión de 
primer grado, lo que significa que abrirá más nuevos clientes potenciales en su 
búsqueda. Pero comencemos desde el principio. 

Supongamos que configura una búsqueda en LinkedIn y termina con 1500 personas en 
su búsqueda. Eso es genial, ¡conectemos con todos! Para configurarlo, vaya a Opciones 
de Dux-Soup 

 

 

Asegúrese de que estos dos cuadros estén habilitados, lo que significa que todos los 

perfiles de segundo y tercer grado recibirán su solicitud de conexión y un 
mensaje. Recomiendo encarecidamente enviar un mensaje de conexión personalizado, 
ya que aumenta las posibilidades de que invite a ser aceptado. 



 

 

Ahora, una vez que todo esté listo, cierre la ventana de Opciones y regrese a su 
búsqueda de LinkedIn. Haga clic en Dux-Soup y elija "Visitar perfiles" en el menú 
desplegable. 

 

 

 

Deje que Dux-Soup corra y haga el trabajo. Llevará un tiempo revisar todas las páginas 
hasta que, finalmente, obtenga la página 100 donde todo se detiene y no irá más allá. 

 

 



Lo que debe hacer aquí es volver a la página 1 y actualizarla. Espere a que se descargue 
y debería traerle algunas pistas nuevas en su búsqueda. Como se conectaba con todos 

los perfiles de la búsqueda, algunos aceptaron su solicitud y se convirtieron en sus 
conexiones de primer grado, lo que abrió una nueva corriente de contactos de segundo 
grado. 

Ahora puede repetir el proceso de visitar los nuevos perfiles y conectarse con ellos 
también 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

2 XRay 
 

El beneficio de Google X-Ray es un conjunto más amplio de resultados: en lugar de 
mostrar las primeras 100 páginas como lo haría en LinkedIn, X-Ray le ofrecerá muchas 
más páginas visibles. 

Para iniciar la búsqueda de rayos X en Dux-Soup, haga clic en este botón como se 
muestra a continuación: 



 

Te llevará a una nueva ventana donde puedes poner un título y la ubicación 

 

Por ejemplo, para el título ingresé "Director de marketing digital" y elegí la ubicación 
como "Nueva York". 

Cuando hago clic en "Buscar", aparecerá una página de resultados de Google y verá que 

hay aproximadamente 113,000 resultados en total. 



 

 

Por un lado, es genial, lo que significa que puede llegar a todos estos contactos e ir más 
allá de la página 100, lo que no podrá hacer en LinkedIn; por otro lado, habrá muchas 
empresas irrelevantes y deberá verificar manualmente si esta cuenta es adecuada o no, 
lo que lleva mucho tiempo. Por lo tanto, es mejor utilizar la opción de rayos X cuando 
solo tiene una función de trabajo y la ubicación a la que desea orientarse, sin importar 
la industria o la empresa. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

3 El significado de los colores Dux-Soup 

Como usuario de Dux-Soup, puede haber notado que el icono de la barra de 
herramientas Dux-Soup se convierte en un color específico cuando comienza a funcionar 
o cuando aparece un mensaje de error. Estos colores están diseñados para ayudarlo a 
comprender si Dux-Soup está funcionando bien, cuándo se detuvo o si se está quedando 
dormido. Si usa Dux-Soup todos los días, será muy útil que aprenda lo que indica cada 
color. 



Hoy le daremos una descripción general rápida de todos los colores Dux-Soup junto con 
una breve descripción de cada color. 

Tenga en cuenta que el color del icono cambia a medida que cambia la pestaña activa 
y actúa como una indicación para la pestaña activa. 

 

• Verá este ícono la primera vez que descarga la Versión para principiantes de Dux-
Soup 

 

 

• La cruz roja en Dux-Soup indica que no se puede inicializar. Si ve este icono, 

verifique si ha iniciado sesión en Chrome con la misma cuenta desde que inició 
sesión en Chrome Web Store. 

 

 

• Indica que se ha actualizado exitosamente a la versión Pro y ahora tiene acceso a 
todas las características de Dux-Soup. 

• El ícono también se volverá rojo si la pestaña activa muestra una página de LinkedIn 
que no contiene una lista de perfiles (p. Ej., Su página de inicio o compañía de 
LinkedIn) ya que Dux-Soup solo podrá escanear o visitar automáticamente páginas 
que muestren una lista de perfiles, por ejemplo, la página de búsqueda de LinkedIn 
o la lista de sus contactos. 



 

• Se volverá rojo cuando abra una nueva pestaña que no es LinkedIn (por ejemplo, 
Facebook, Twitter o cualquier otro sitio web). Recuerde que Dux-Soup solo 
funciona con LinkedIn. 

• Dux-Soup también se pondrá rojo si encuentra un problema. Suele ir seguido del 
mensaje emergente rojo como "Se detectó una página desconocida, se para el 
robot". 

 

 

• Si el ícono se vuelve verde, significa que Dux-Soup está listo para 
funcionar. Normalmente, recibirá una ventana emergente verde que dice "A su 
servicio", lo que significa que Dux-Soup está lista para ejecutarse. 

 

 
 

 
 

• Cuando vea el icono Dux-Soup en su parte posterior, significa que Dux-Soup está 
durmiendo. Normalmente también se volteará y si haces clic en el ícono, también 



te mostrará cuánto duerme Dux-Soup. Para recapitular sobre cómo solucionar el 
sueño inesperado de Dux-Soup, lea nuestra publicación de blog aquí . 

 

 

• Cuando está ejecutando Dux-Soup (visitando, escaneando perfiles, etc.), el ícono 

de Dux se volverá azul y mostrará que todo este trabajo está en progreso. 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

• El ícono se vuelve gris cuando la extensión está deshabilitada. Debe encender el 
robot y la grabadora para que comience nuevamente. 

 

https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-is-snoozing-how-to-fix-it-92ea0013beb2


 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

4 Configura la velocidad de uso de Dux Soup 

A menudo nos preguntan cuáles son las mejores configuraciones para Dux-Soup cuando 
se trata de visitar el perfil y enviar mensajes. La seguridad de su cuenta de LinkedIn es 

la principal preocupación, especialmente si es la fuente principal de nuevos clientes 
potenciales. En esta publicación de blog exploraremos la configuración de Dux-Soup 
para la velocidad del robot y los límites diarios, y cubriremos 2 escenarios posibles con 
esta configuración. ¡Sigue leyendo! 



¡Renuncia! Hay algunas cosas que observar antes de pasar a la siguiente sección del 
blog: 

La configuración recomendada es única para cada perfil de LinkedIn y es importante 
tener en cuenta lo siguiente: 

• Tipo de cuenta de LinkedIn que utiliza, por ejemplo, estándar, comercial, 
navegador de ventas? 

• ¿Cuántas conexiones de primer grado tiene? 

• ¿Con qué frecuencia publicas en LinkedIn? 

• ¿A cuántos grupos de LinkedIn te has unido? 

• Su actividad diaria en LinkedIn (¿interactúa con publicaciones nuevas y las 
comenta, busca nuevas personas con las que conectarse todos los días)? 

Debe tener en cuenta estas preguntas antes de establecer sus límites y mensajes 
diarios. Ahora, continuemos con el tema. 

Estándar de LinkedIn 

Digamos que acabas de descargar Dux-Soup Pro para conectarte con nuevos clientes 
potenciales y tienes: 

1. Una cuenta estándar de LinkedIn 

2. Una pequeña base de datos de conexiones: 150 conexiones totales 

Recuerde: ¡NO SE ACOMETE! Sabemos que es posible que desee explorar todas las 
capacidades y los límites de Dux-Soup Pro, sin embargo, no desea comprometer su 
cuenta de LinkedIn por lo que es mejor mantenerla lenta y estable. 

Para establecer los límites diarios, vaya a Opciones> pestaña Disminución: 

 

 



 

Aquí nos enfocaremos en la velocidad del robot y los límites diarios. 

Velocidad del Robot 

Determina qué tan rápido el robot visita los perfiles. Recomendamos mantener la 
velocidad más lenta al comienzo. Puede llevar un poco más de tiempo, sin embargo, 
garantizará que su cuenta esté segura. Es importante tener en cuenta que las pausas 
son necesarias al visitar perfiles. Imagínese que si visita 50 perfiles sin pausas entre 
ellos, es obvio para LinkedIn que puede estar utilizando herramientas automatizadas y 
esto puede dar lugar a una advertencia de LinkedIn. Consulte el siguiente ejemplo para 
configurar la velocidad de su robot: 

 

 

Límites diarios 

Visitas de perfil : esto le muestra cuántos perfiles visitará el robot por día. Cuando el 
robot está de visita, realmente hace clic y va al perfil como lo haría manualmente. Si 
tiene un círculo pequeño de conexiones (150 según nuestro ejemplo), dejemos la 
configuración predeterminada y visitemos 100 perfiles por día. 

Solicitudes de conexión : durante las visitas al perfil, también puede enviar un mensaje 

de solicitud de conexión junto con su invitación. Es posible simplemente visitar un perfil 
sin conectarse; sin embargo, está buscando hacer crecer su red profesional y contactos 
potenciales, por lo que es aconsejable conectarse con ellos Y enviar un mensaje 
personalizado. 

Recomiendo empezar con el mínimo y enviar no más de 25 solicitudes por día. 



Mensajes directos  : estos son los mensajes que enviaría a sus contactos de primer 

grado. Como está buscando conectarse con sus contactos de segundo y tercer grado, 
simplemente deje esta opción como predeterminada. Así es como deberían verse sus 
Límites diarios: 

 

 

Nuevamente, debe comenzar lento y acumular sus límites diarios gradualmente. Como 

no tienes muchas conexiones, no puedes enviar 100 solicitudes de conexión desde el 
principio. 

Mantenga la configuración sugerida durante dos semanas y controle su cuenta. Luego, 
después de dos semanas, puede aumentar ligeramente el número de solicitudes de 
conexión a 30 por día y mantener estas configuraciones durante otra semana. Así es 
como aumentaría sus límites diarios y garantizaría que la cuenta sea segura y saludable. 

Navegador de ventas 

Consideremos el escenario en el que tiene lo siguiente: 

1. Cuenta del navegador de ventas 

2. Un 1500 de conexiones totales de LinkedIn 

Si tiene una cuenta de Sales Navigator, ¡eso es genial! No solo le proporciona más filtros 

de búsqueda y la posibilidad de enviar InMails, sino que también aumenta su asignación 
diaria de visitas al perfil con Dux-Soup. 

Sigamos el mismo procedimiento que usamos con el ejemplo anterior y diríjase a 
Opciones> pestaña Disminución. De nuevo, verá dos características principales: la 
velocidad del robot y los límites diarios 

Velocidad del Robot 

Incluso si tiene una cuenta de Sales Navigator, es mejor mantener la velocidad lenta 
durante las primeras semanas. Recién comenzamos y la velocidad se acelera a medida 
que visita perfiles y obtiene nuevas conexiones que se verán más naturales para 
LinkedIn. No te olvides de hacer pausas entre las visitas, es igualmente importante. 



Límites diarios 

Visitas de perfil  : como usuario de Sales Navigator, puede visitar hasta 500 perfiles por 

día. Esa es la configuración predeterminada en Dux-Soup, lo que significa que si no toca 
la configuración en Dux-Soup, visitará 500 perfiles por día. Sin embargo, como estos son 
sus primeros días con Dux-Soup, recomendamos ir con menos visitas al perfil y comenzar 
con 200 visitas por día. 

Solicitudes de conexión  : cuando se trata de solicitudes de conexión, recomendamos 

enviarlas a no más del 3-5% de sus conexiones totales de LinkedIn. En este caso, eso 
sería alrededor de 75 solicitudes de conexión por día. 
Cuando se trata de solicitudes de conexión, recomendamos enviarlas a no más del 3-5% 

de sus conexiones totales de LinkedIn. 

Mensajes directos: vamos a dejar esto como un valor predeterminado, ya que nuestro 
objetivo es enviar  mensajes únicamente a nuestras conexiones de 2dn y 3er grado. 

Con todo, su configuración de Dux-Soup Throttling debería verse así: 

 

 

Aquí lo tienes: algunos consejos sobre dónde empezar con Dux-Soup cuando no tienes 
idea de cuántas solicitudes de conexión y visitas de perfil debes hacer cada 
día. Esperamos que sea un buen punto de partida. 
 
 



1. La 

Opción "Cargando una página" cambia la duración máxima después de la cual Dux-

Soup forzará el reconocimiento de la página, ya sea que la página haya terminado de 

cargarse o no.  

 

2. "Inhabilitar todas las extensiones incompatibles de Chrome" deshabilita las 

extensiones que entran en conflicto con Dux-Soup.  

 

3. "Bloquear todas las solicitudes de seguimiento" es una configuración nueva y 

experimental para bloquear el seguimiento de la interacción del usuario por parte de 

LinkedIn, esto debe dejarse sin marcar ya que todavía estamos trabajando en esta 

función.  

 

4. "Ignorar páginas desconocidas" permite que Dux-Soup ignore las páginas de 

LinkedIn que están fuera de su red para evitar que Dux-Soup se cuelgue al usar la 

herramienta Revisitar datos. 

 

5. "Establecer la grabadora en OFF": esta opción desactiva el raspado de datos de los 

perfiles de LinkedIn que se abren como nuevas pestañas.  

 

 

Cómo aprovechar al máximo los grupos de LinkedIn que usan Dux-Soup 

Ya sea que usted sea un usuario habitual de Dux-Soup o un recién llegado, usted tendrá 
una cosa en común: querrá aprovechar LinkedIn de la mejor manera para encontrar las 



personas adecuadas para conectarse. Existe una variedad de formas de buscar personas 
relevantes mediante el uso de diferentes filtros que proporciona LinkedIn, como el 

título del trabajo, la industria, la ubicación, etc., pero ¿sabía que puede usar los Grupos 
de LinkedIn para buscar nuevos contactos también? 

A muchos publicistas les gusta asistir a eventos de networking y conferencias con 
cientos, sino miles de personas en la misma sala (no se preocupe, voy a volver a LinkedIn 
Groups con este punto). Se sienten atraídos por la oportunidad de encontrar muchas 
personas de ideas afines en el mismo lugar. Si está intentando construir conexiones o 
vender su producto, este seguramente es el entorno perfecto para estar. 

Sin embargo, me permito diferir. Al asistir a muchos eventos de networking y 
conferencias, sientes que estás muy activo y ocupado, pero al final, dejas el evento con 
3-4 tarjetas de visita y muy poco para demostrarlo. Mi consejo para usted es aplicar la 
mentalidad de orientar a las personas de ideas afines, pero hacerlo digitalmente, a 

través de LinkedIn Groups (le dije que volvería al punto). 

Los grupos de LinkedIn son comunidades cerradas de personas que tienen intereses y 
antecedentes comunes, similares a los eventos de redes. Sin embargo, la principal 
diferencia es que una vez que eres parte de un grupo de LinkedIn, puedes usar Dux-
Soup para conectarte con personas del grupo, en lugar de tener que estar atascado 
escuchando un discurso de ventas de un bocazas en una conferencia. 

 

 

 

 

 

 

5 Dux-Soup para grupos de LinkedIn 

Me disculpo de antemano aquí porque para cuando llegue al final de este blog, no podrá 
hablar conmigo antes de escribir sobre esta técnica. ¡Esto te ahorrará mucho tiempo y 
te dará resultados increíbles! 



Paso 1 - Encontrar grupos de LinkedIn 

1. Hay dos formas de encontrar grupos de LinkedIn y ambos tienen diferentes 

ventajas. El primer paso es hacer lo siguiente: 

En la parte superior derecha de su navegador de LinkedIn, haga clic en 'Trabajo': 

 

 

Luego, desde el menú desplegable, haz clic en 'Grupos': 

 

 

Esto lo llevará a un nuevo lado de LinkedIn que quizás nunca haya visitado antes. Si es 
la primera vez que visita grupos, es posible que vea un mensaje como este: 

 

 

O si no ve este mensaje, en la parte superior de su navegador, haga clic en 'Descubrir': 

 

 



Esto lo llevará a una página donde puede unirse a cualquier grupo que LinkedIn le 
recomiende. Recuerde, no necesariamente busca grupos que le interesen 

personalmente, está buscando grupos con clientes potenciales. 

Si ve un grupo relevante, simplemente haga clic en 'Preguntar para unirse': 

 

 

Todos los grupos de LinkedIn están cerrados y gestionados por un moderador, por lo que 
no siempre será aceptado en cada grupo al que solicite unirse. 

Uno de los problemas con esta técnica es que solo verá los grupos que LinkedIn 
recomienda para usted y no los grupos que desea buscar, lo que nos lleva a la segunda 
forma de encontrar grupos ... 

Regrese a LinkedIn.com y abandone la sección de grupos para que el navegador se vea 
así: 

 

 

En la barra de búsqueda, escriba el grupo que está buscando, por ejemplo, Startup 
London y presione 'Enter' en su teclado. 

Esto traerá una lista de personas vinculadas a ese término de búsqueda. Sin embargo, 
en este momento estamos buscando grupos en lugar de personas, así que haga clic en 

el botón "Más" para ver un menú desplegable para elegir la función de grupos: 

 



 

Esto le dará una lista de todos los grupos que son relevantes a partir de su término de 
búsqueda. 

Consejo rapido: 

Al buscar a qué grupos unirse, intente y encuentre grupos con menos de 5000 
miembros. Los grupos de este tamaño suelen tener personas más adecuadas. A veces, 
cuando los grupos tienen más de 20,000 significa que el administrador no ha sido 
estricto con respecto a quién se une al grupo, lo que significa que muchas personas 
pueden no estar en la industria correcta a la que desea apuntar. 

Una vez que haya encontrado un grupo que sea relevante para usted, haga clic en el 
nombre del grupo y se lo dirigirá a la página del grupo como se muestra a continuación: 

 

Antes de solicitar unirse al grupo, eche un vistazo rápido para ver si alguna de sus 
conexiones está en el grupo y si le parecen las personas correctas que estarían 
interesadas en sus productos o servicios: 

 



 

Si todo parece positivo, haga clic en 'Preguntar para unirse' y repita este proceso para 
10-15 grupos. Estás a pocos pasos de formar parte de varios grupos con muchos clientes 

potenciales, todo en un solo espacio. 
 

Nota rápida aquí: solo puedes tener 10 grupos pendientes al mismo tiempo, así que 
asegúrate de ser aceptado en un grupo en particular antes de unirte a otros. 

Paso 2: conectando con personas en grupos 

Una vez que haya solicitado unirse a los grupos, esto puede demorar entre un par de 
horas y un par de días para aprobarse según la actividad de los administradores del 
grupo. Por lo tanto, intente unirse a una serie de grupos y cada mañana vaya a sus 
grupos para ver cuáles han sido aceptados. Use estos enlaces para acelerar este 
proceso: 

Grupos en los que has sido aceptado 

Grupos que están pendientes 

Una vez que haya sido aceptado en un grupo, el diseño se verá ligeramente diferente y 
dirá 'miembro' en lugar de 'solicitar unirse': 

 

https://www.linkedin.com/groups/my-groups
https://www.linkedin.com/groups/my-groups/pending


 

Ahora eres parte del grupo: es hora de ponerte a trabajar y poner en acción el Dux. 

En el lado derecho del grupo, verás una descripción del grupo y una lista de miembros: 

 

 

Haga clic en los miembros, en este caso 4,978 miembros y se le dirigirá a una página 
que enumera todos los miembros del grupo. 

 

Es posible que haya pasado meses tratando de buscar los criterios exactos de las 
personas para conectarse, y ahora tiene una lista de 5000 personas que sería perfecto 
para usted. 

Si ha sido aceptado en múltiples grupos, entonces puede imaginar el potencial de la 
cantidad de personas relevantes con las que se puede conectar en cada grupo. 



Al mirar esta lista de personas potenciales, asegúrese de que el Dux esté encendido: 

 

Simplemente puede conectarse con cada persona de este grupo. Simplemente haga clic 

en Opciones de Dux-Soup, luego 'Visitar perfiles' y el robot se pondrá a trabajar: 

 
 

 

¡Imagina el potencial! Los perfiles de visitas serán una excelente manera de presentarse 
a los miembros del grupo y también conectarse con las personas que tienen intereses 
similares. 

Consejo de bonificación 1: 

Recuerde agregar una etiqueta con el nombre del grupo cuando se conecta con 
personas. De esta forma, podrá realizar un seguimiento de qué tipo de conexiones y 
ventas provienen de ciertos grupos. Puede leer más sobre el uso de la función Etiqueta 
en nuestra publicación de blog aquí . 

Sugerencia de bonificación 2: 

https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-sending-personalised-connection-messages-d84efebd70eb
https://medium.com/@DuxQuack/introducing-boolean-tag-search-and-the-license-admin-efbc9d35532a


Si tiene una cuenta gratuita de LinkedIn, a menudo verá este mensaje cuando haya 
buscado demasiados perfiles en un mes: 

 

 

Esto significa que no puede buscar ningún nuevo perfil. Sin embargo, si esto sucede, 
solo diríjase a los grupos de los que forma parte y puede interactuar con todas las 
personas de esos grupos sin limitaciones. 

Al usar esta técnica, ahora puede buscar y encontrar muchos perfiles nuevos para visitar 
y conectarse. Un punto a tener en cuenta es que la relevancia de los miembros del 
grupo a veces puede variar. Esto significa que debe dedicar un tiempo a analizar el 
grupo y sus miembros y solo luego comenzar a visitar sus perfiles y enviar mensajes de 
solicitud de conexión. Una forma sencilla de hacerlo es escanear primero todos los 
perfiles, descargarlos y eliminar los perfiles que considere inadecuados. Una vez que 
tenga una base de datos de contactos perfectos, use la función de re-visita de Dux-
Soup para conectarse con todas estas personas. 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

6 Boolean Tag Search y License Admin 

Si ha estado usando Dux-Soup por un tiempo, sabrá que 

https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad


 nuestro equipo de TI está trabajando incansablemente para seguir mejorando el 
software y agregar nuevas características que lo ayudarán a mejorar su juego de 

LinkedIn todo el tiempo. 

Este mes estamos muy entusiasmados de presentar 2 funciones altamente solicitadas 
que harán que su vida en LinkedIn sea mucho más fácil:  Boolean Tag Search y License 

Admin . 

Si está familiarizado con la búsqueda booleana de LinkedIn, sabrá lo útil que es cuando 
necesita encontrar su mercado objetivo exacto y las personas adecuadas para 
conectarse y vender. Puede obtener más información acerca de la búsqueda booleana 
de LinkedIn aquí desde un blog anterior que escribimos. Nos encantó la idea de usar 
tanto la búsqueda booleana que decidimos aplicarla a nuestra búsqueda de etiquetas 
también. 

Cuando se trata de Dux-Soup, la búsqueda de etiquetas Boolean te ayudará a filtrar 
fácilmente tus conexiones etiquetadas. Para poder utilizar esta función, primero 
deberá etiquetar sus perfiles, lo que puede hacer tanto de forma manual como a granel 
cuando visita perfiles. 

Etiquetado manual 

Para etiquetar un perfil manualmente, simplemente vaya al perfil de una persona en 
LinkedIn y en el lado derecho verá la sección Trucos Dux-Soup, donde puede crear y 
agregar una etiqueta (s) y hacer clic en Guardar: 

 

 

Etiquetado automatizado 

Para agregar una etiqueta (s) de forma masiva al visitar los perfiles, haga clic en el 
ícono Dux-Soup en su navegador y vaya a Opciones. En la sección Acciones 
automatizadas, marque la casilla 'Etiquetar perfiles como' e inserte su etiqueta. Cuando 
se visitan los perfiles automáticamente, esta (s) etiqueta (s) se agregarán 
automáticamente para uso futuro. 

 

https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad


 

Consejo : Recuerde actualizar las etiquetas o desmarque la casilla 'Etiquetar perfiles 
como' si está ejecutando una nueva búsqueda en LinkedIn a la que no se aplican estas 
etiquetas. 

 

Usar Boolean para filtrar Etiquetas 

Ahora que sabe cómo etiquetar los perfiles, usemos la búsqueda Boolean Tag para filtrar 
los perfiles. 

Haga clic en el ícono Dux-Soup en su navegador y elija Buscar por etiqueta: 

 

Serás llevado a la ventana que se ve así: 

 

1. En el primer campo 'Escriba etiquetas para incluir', puede elegir escribir varias 
etiquetas que esté buscando. 

Un ejemplo podría ser todos los clientes que etiquetó como:  
Currentclient   
Competitor  
Previousemployee  

Startup 



Depende de usted cómo quiere usar las etiquetas, pero muchas personas las usan para 
excluir a las personas que no lo son o para filtrar por industrias. 

Dux-Soup traerá todos los perfiles que tienen estas etiquetas que ha buscado. Tenga en 
cuenta que debe marcar 'Todos' a la derecha. 

2. Si su búsqueda no es tan específica y desea buscar perfiles que hayan sido etiquetados 
con al menos una etiqueta relevante de entre muchas , marque "Cualquiera" en el 
lado derecho y escriba todas las etiquetas que puedan ser relevantes. 

3. Si tiene perfiles que están etiquetados con varias etiquetas y desea evitar una 
determinada etiqueta, simplemente escríbalos en el campo "Escribir etiquetas para 
excluir" y Dux-Soup excluirá todos los perfiles que tengan esta etiqueta. 

Con todos estos datos etiquetados y filtrados, ahora puede crear campañas de mensajes 
personalizadas y enviarlas automáticamente a sus conexiones de primer grado en 
LinkedIn. Recientemente, hemos escrito una guía sobre cómo crear y enviar mensajes 

automáticos a sus conexiones de primer grado que podrían serle útiles. 

El administrador de la licencia 

Si ha comprado una licencia multiuso de Dux-Soup para su negocio y desea administrar 
y controlar a su equipo, ¡le encantará esta función! 

Haga clic en el icono Dux-Soup en su navegador y vaya a Opciones. 

Desplázate hasta la parte inferior de la página y verás el siguiente enlace: 

 

Haga clic en el enlace 'Administrador de la licencia' y accederá a esta página: 

https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-sending-personalised-connection-messages-d84efebd70eb
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-sending-personalised-connection-messages-d84efebd70eb


 

Envíenos un correo electrónico a info@dux-soup.com con todos los números de clave de 
licencia que desea administrar y también las identificaciones de usuario, y lo 
configuraremos como administrador. 

Una vez que haya sido aprobado como administrador, vuelva a acceder al enlace Admin 
a través de Opciones y desde aquí podrá ver y administrar todas sus claves de licencia. 

Con la función Admin, puede cambiar fácilmente a los usuarios a través de la pantalla 
de administración de licencias y eliminar las activaciones de licencias obsoletas para 
que puedan reasignarse. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

mailto:info@dux-soup.com


7 Dux-Soup: revisión de datos para una cuenta de Linkedin básica 

Boolean / Escanear / Descargar / Tidy / Revisit / Repeat !!! 

LinkedIn es la base de datos más grande del mundo con más de 450 millones de personas 
enumeradas allí. Esto significa que si está buscando generar clientes potenciales B2B, 
es bastante seguro que todas las empresas potenciales a las que va a vender estén 
allí. Esto es increíble ya que significa que siempre que sepa cómo encontrar su mercado 
objetivo, siempre podrá encontrar a las personas adecuadas para conectarse y, con 
suerte, venderle. 

En este blog, le mostraré exactamente lo que puede hacer con todo este potencial de 
las personas, cómo encontrar los datos correctos, cómo ordenar esos datos y, a 
continuación, cómo usar la opción Volver a visitar la sopa Dux. 

Paso 1: ¡todo se trata del booleano! 

Con 450 millones de personas en LinkedIn, debe ser muy hábil en la forma de minimizar 

esta lista solo para las personas que son adecuadas para usted. Voy a usar el ejemplo 
de una startup de moda que busca conectarse con diseñadores de moda para mostrar 
cómo usar la función de búsqueda booleana: 

(1) En la parte superior izquierda de LinkedIn, vaya a buscar y luego haga clic en 
"personas". 

 

 

(2) Luego haga clic en 'todos los filtros' 

 

Verá la siguiente pantalla (si está usando Sales Navigator, verá una pantalla diferente, 
pero hablaré de eso en otro blog) 



 

 

¡Aquí es donde sucede la magia booleana! En primer lugar, debe elegir todos los 

criterios básicos que conoce, por ejemplo, elegiré Location English y The United States, 
Apparel & Fashion for Industry y Profile language English. Además, elegiré las 
conexiones '2nd' porque quiero conectarme con gente nueva y es más probable que 
aceptes la conexión si tienes conexiones en común. 

Una vez que tenga todo lo configurado, no presione 'Aplicar' todavía ya que necesita 
agregar el 'Título' y aquí es donde tiene lugar la búsqueda Booleana. Los roles con los 
que busco conectarme son Fundador, Cofundador y Director Creativo. Por lo tanto, en 
la sección 'Título' voy a utilizar esta búsqueda: 

"Fundador" O "Co Fundador" O "Director creativo" 

No dude en copiar este formato y simplemente reemplácelo con sus términos de 
búsqueda. Si haces esto correctamente y presionas enter, verás algo como esto: 

 

Acabo de reducir mi búsqueda de 450 millones a 323 personas que serían mi mercado 
objetivo. 

Todo bien hasta ahora? Ok, quédate conmigo ya que hay una bonificación extra! Si 
revisa sus datos, verá que algunos títulos de trabajo pueden no ser relevantes. Por 



ejemplo, aunque estoy buscando Fundador, Co-Fundador o Director Creativo, este perfil 
se ha mostrado en mis resultados de búsqueda: 

 

 

Sin faltarle el respeto a Daniel y estoy seguro de que eres un tipo increíble, solo por 
mis criterios de búsqueda Me he dado cuenta de que quiero eliminar a cualquier persona 
con el título 'Director de Ventas' ya que no son relevantes. Aquí es donde introducimos 
el ...... Búsqueda Booleana Negativa. 

Regrese a 'Todos los filtros' 

 

Y en la sección del título actualmente veo: 

"Fundador" O "Co Fundador" O "Director creativo". 

Ahora agregue las funciones que no desea ver agregando NOT y luego la función, en 
este caso, "Director de ventas", para que su búsqueda se vea así: 

"Fundador" O "Co Fundador" O "Director Creativo" NO "Director de Ventas" 

Luego haga clic en aplicar y verifique sus resultados. Debería ver que la cantidad de 
resultados ahora se ha reducido. Puede hacerlo varias veces hasta que sienta que el 
criterio de búsqueda es ideal. 

Paso 2: escanea y escanea! 

Con un mercado objetivo perfecto de todos sus datos, ahora tiene dos opciones que 
puede hacer con Dux-Soup. Simplemente puede optar por visitar todos los perfiles y 
conectarse con todos ellos. Si desea hacer esto, simplemente haga clic en el ícono Dux-
Soup en su navegador Chrome y seleccione 'Visitar perfiles' 



 

Sin embargo, no estoy listo para visitar perfiles, ya que quiero usar Dux Soup para crear 
primero una gran base de datos de todos los contactos. Por lo tanto, voy a elegir la 
función 'Escanear perfiles'. 

Al elegir esto, significa que escaneará todos los perfiles sin que nadie sepa que ha 
mirado su perfil (¡tan astuto!). 

 

 

Una vez que haga clic en los perfiles de escaneo, verá la siguiente imagen y Dux 
trabajará arduamente en todos los perfiles. 

 

 



Esto funcionará en cualquier búsqueda de hasta 100 páginas. No importa cuántas 
conexiones haya, no podrá escanear más de exactamente 1000 perfiles. 

Una vez que la búsqueda haya finalizado, verá que la cantidad de perfiles grabados 
ahora ha aumentado y se muestra como 323 perfiles grabados, el mismo número 
producido por mi búsqueda. 

 

 

Sugerencia adicional : si desea acelerar la velocidad de los perfiles que se escanean, 
vaya a Opciones en Sopa Dux: 

 

 

A continuación, desplácese hacia abajo hasta que vea "Velocidad del robot": 

 

 

Aquí puede cambiar la velocidad de los perfiles de escaneo. 

De todos modos, volviendo a los datos, ahora tengo 387 Perfiles escaneados y el 
siguiente paso es descargar estos datos. 

Paso 3: ¡Descarga! 



Solo un puntero rápido aquí, antes de descargar datos, es posible que desee ejecutar 
los pasos 1 y 2 nuevamente, pero cambie los criterios de búsqueda. Por ejemplo, puede 

agregar nuevas industrias, ubicaciones, títulos de trabajo o incluso agregar conexiones 
de tercer grado también. El resultado de esto será un nuevo conjunto de conexiones 
para que escanee. Establezca un objetivo de quizás 2500 perfiles para escanear y siga 
repitiendo los pasos 1 y 2 hasta que tenga un buen conjunto de datos. 

Cuando esté listo y tenga una gran base de datos de perfiles visitados, haga clic en el 
ícono Dux-Soup y verá que ha aumentado la cantidad de perfiles visitados: 

 

 

A continuación, haga clic en "Descargar datos" y verá la siguiente ventana emergente: 

 

 

Usted solo ha estado escaneando datos, así que elija 'escanear datos'. Disculpas por 
decir lo obvio, pero solo quiero estar seguro :) 

Haga clic en Escanear datos y se creará un archivo CSV. Haga clic en el archivo CSV y 
verá el siguiente tipo de datos: 



 

Un punto a tener en cuenta aquí es que no ha visitado los perfiles y por lo tanto no 
tendrá las direcciones de correo electrónico de las personas, solo sus nombres y 

perfiles, ¡pero eso es todo lo que necesita, lo prometo! 

Paso 4: Tidy 

"La diferencia entre algo bueno y algo grande es la atención al detalle" 

Su perfil de Linkedin tiene que durar muchos años, por lo que quiere asegurarse de que 
las personas con las que se conecta siempre sean relevantes. Esto tiene mucho sentido 
tanto en términos de mantener una alta calidad de su cuenta, pero también es mucho 
más probable que las personas acepten conexiones en industrias similares e intereses 
para usted. 

Por lo tanto, cada vez que descargo los datos, siempre examino todos los datos para 
verificar si alguien ha entrado por la red con quien no me gustaría conectarme. La forma 
más fácil de hacerlo es escanear las industrias o los roles de trabajo y ver si hay alguien 

que parezca fuera de lugar. Si no está seguro de ellos, haga clic en el perfil de LinkedIn 
y vea si son relevantes. Si todos los dejan, si no son relevantes, elimínelos de la hoja 
de cálculo. 

Con frecuencia, las personas no aprovechan este paso, pero no puedo enfatizar lo 
suficiente cómo la atención al detalle para enfocar solo los datos correctos puede tener 
un gran impacto a largo plazo. 



Paso 5: Revisita 

Ahora, en el momento que todos han estado esperando, ¡REVISEN ESOS DATOS! Si ha 

dedicado un par de horas / días o semanas a crear una base de datos, ha ordenado todo 
y tiene las personas exactas con las que desea conectarse, ahora es el momento de 
revisar los datos. 

Para aclarar, revisar los datos significa cargar una lista de perfiles de Linkedin a Dux 
Soup que desee visitar y / o conectarse. 

Para hacer esto, aconsejaría la siguiente rutina: (pd podría usar el etiquetado para 
hacer esto en lugar de los siguientes pasos, pero lo resaltaré en un blog separado) 

1. Decide con cuántas personas quieres conectarte, en mi contexto 150 personas por 
día 

2. En su CSV de datos que ha descargado, cree una pestaña extra llamada 'Dux 
Revisited' (puede llamar a esto como quiera, así es como lo hago) 

 

 

3. En la pestaña 1 de sus datos, agregue una columna llamada 'Dux Revisited' como esta: 

 

4. Como quiero volver a visitar a 150 personas por día, copie a 150 personas de la 
primera pestaña para volver a visitar la pestaña. 

Consejo rápido: 

Si lo deseas, puedes subir la lista completa y confiar en el sueño del robot para parar 

y comenzar hasta que la lista esté lista. Esto requiere una computadora dedicada, 
probablemente, ya que necesita dejarlo funcionando. 

5. En la primera pestaña, actualice todas estas 150 para que tengan un estado 
Pendiente: 



 

Hago esto para poder hacer un seguimiento de a quién he vuelto a visitar y qué datos 
son nuevos para volver a visitar en el futuro. 

6. En la segunda pestaña que ha creado llamada 'Dux Soup Revisited', ahora debe tener 
150 personas para conectarse (o la cantidad que desee conectar por día) Haga clic en 
archivo, Guardar como y elija CSV: 

 

 

¡Ahora tiene el archivo listo para cargar en Dux para volver a visitarlo! 
 

7. Regrese a su perfil de linkedin, y una vez que haya iniciado sesión, haga clic de nuevo 
en el ícono de sopa Dux: 

 



Ahora elija 'Revisitar datos' y será llevado a la siguiente pantalla: 

 

 

¿Recuerdas ese archivo CSV que descargaste en el Paso 6? Simplemente vaya a 'haga clic 
aquí' y elija el archivo CSV que haya descargado: 

 

 

¡Y el bueno de Dux aparecerá en la parte superior derecha de tu pantalla para hacerte 
saber que está listo! 

 

 

Desde aquí, todo lo que necesita hacer es volver a hacer clic en el ícono de la sopa Dux, 
y esta vez elija 'Visitar perfiles'. 



 

Consejo rapido: 

Asegúrese de que en las opciones, haya marcado 'Enviar solicitudes conectadas e 

incluya un mensaje personalizado 

 

El mensaje final que verá es la opción de que Dux le pregunte si desea recopilar las 
direcciones de correo electrónico que usted elija: 

 

 

Después de eso, verás que el viejo Dux se pone a trabajar y se conecta con todos los de 
tu lista: 

 



8 Visitar vs escanear perfiles de LinkedIn con Dux-Soup: ¿Cuál es 
la diferencia? 

Una de las preguntas más frecuentes que recibimos en el soporte de Dux-Soup es la de 

los clientes que tratan de descubrir la diferencia entre escanear perfiles y visitar 
perfiles. Así que aquí hay un blog detallado que explica las diferencias entre estas dos 
funciones Dux-Soup. 

¿Dónde empiezo? 

Para encontrar estas funciones, primero inicie sesión en LinkedIn, busque una lista de 
perfiles que le interesen, luego haga clic en el ícono Dux-Soup en su navegador Chrome 
para ver el siguiente menú desplegable: 

 

 

Visite los perfiles 

Al hacer clic en el botón "Visitar perfiles", Dux-Soup se ejecutará automáticamente a 
través de los perfiles de LinkedIn y abrirá perfiles de LinkedIn de a uno por vez. Este es 

exactamente el mismo proceso que si hicieras clic manualmente en el perfil de LinkedIn 
de una persona y lo visualizaras. Si elige visitar perfiles, el propietario del perfil 
también recibirá una notificación de que ha visitado su perfil, lo que puede ser una 
buena idea si quiere estar en su radar antes de enviarles un mensaje de solicitud de 
conexión. 

Perfiles de escaneo 

Escanear perfiles significa que Dux-Soup escaneará rápidamente varias cuentas de 
LinkedIn y extraerá información de estos perfiles sin verlos realmente. Esto no será 
clasificado por LinkedIn como visitar un perfil. Ningún usuario sabrá que ha extraído 
información sobre su perfil. 

¿Cómo afecta esto tus asignaciones de LinkedIn? 



Dependiendo del tipo de cuenta de LinkedIn que tenga, estará limitado en el número 
de búsquedas y vistas de perfiles que puede realizar con LinkedIn. Por ejemplo, en una 

cuenta gratuita de LinkedIn, solo puede ejecutar 50 búsquedas únicas por mes, si 
intenta buscar más de eso, verá este mensaje: 

 

 

El punto a tener en cuenta aquí es que el "límite de búsqueda comercial" no está 

relacionado solo con nuevas búsquedas. La búsqueda a través de una lista de resultados 
consumirá esto también. Por lo tanto, los perfiles de escaneo también consumirán esta 
asignación. Lo bueno es que puede usar la lista resultante varias veces, sin consumir 
su asignación ni requerir el uso de la búsqueda de LinkedIn. 

¿Qué datos obtienes? 

El objetivo de usar Dux-Soup es construir su red, hacer crecer sus conexiones y generar 
clientes potenciales, pero una pregunta importante a considerar es qué técnica es la 
más eficiente para usted: ¿escaneando o visitando? 

Visitando perfiles 

Visitar perfiles es la forma más completa de obtener muchos datos a medida que se 
capturan los siguientes campos: 

 

Además, al visitar, Dux-Soup puede extraer el historial de empleo, la educación y la 
lista de habilidades del perfil. 

Perfiles de escaneo 

El escaneo de perfiles es mucho más rápido que visitar, ya que Dux no tiene que abrir 
cada perfil uno por uno, sino que puede trabajar rápidamente a través de cientos de 



perfiles en minutos. Los campos que se descargan de los datos de escaneo son los 
siguientes: 

 

 

Como puede ver comparando los dos resultados, la información adicional que obtiene 
al visitar los perfiles en comparación con el escaneo es: 

1. Grado (por ej .: conexión de 1 °, 2 ° o 3 ° grado) 

2. nombre de empresa 

3. Perfil de la compañía 

4. Página Web de la compañía 

5. Email 

6. Teléfono 

7. ESTOY 

8. Gorjeo 

9. Industria 

¿Por qué usar uno u otro? 

Para poder seleccionar la mejor opción entre visita y exploración, debe tener claro qué 
es lo que está intentando lograr. 

(1) Use los perfiles de visitas para calentar sus cables fríos y para descargar resúmenes 
de perfil detallados. 

(2) Use perfiles de escaneo para crear listas CSV con información de perfil mínima, para 
ingresar en la herramienta RE-visit de Dux-Soup u otras herramientas (especialmente 
útil para cuentas LI gratuitas ya que permite la reutilización de resultados de búsqueda, 

trabajando en torno a la búsqueda comercial límite). 

Para ayudarlo a lograr estos objetivos, visitar y escanear cada uno tiene sus propias 
capacidades únicas. 



Capacidades de Visiting Profiles 

1. Use la opción de visitar perfiles para ver los perfiles de varias personas. El 

destinatario verá una notificación como la siguiente para ver que ha visitado su 
página de LinkedIn, y es posible que esté dispuesto a comunicarse con usted. 

 

2. Use "Perfiles de visita" para enviar un mensaje de solicitud de conexión a todas las 
personas que son relevantes para usted (debe ser un usuario de Dux-Soup Pro para tener 
acceso a esta característica). Asegúrate de que tienes estas dos casillas marcadas en 
tus opciones de Dux-Soup para personalizar el mensaje: 

 

 

3. Use "Perfiles de visita" para enviar mensajes personalizados a sus conexiones de 
primer grado. Asegúrese de que la siguiente configuración esté marcada en Opciones 
de Dux-Soup y que en su búsqueda de LinkedIn, filtre personas por conexiones de primer 
grado. 

 

 

 

4. Por último, pero lo más importante, puedes usar Dux-Soup para obtener direcciones 
de correo electrónico. Al visitar los perfiles, siempre que tenga Puntos Dux-Soup y 
marque la casilla para recuperar los correos electrónicos, Dux intentará encontrar la 



dirección de correo electrónico de los destinatarios. Esto es ideal para recibir correos 
electrónicos que podrían usarse para enviar campañas por correo electrónico. 

 

 

Capacidades de los perfiles de escaneo 

1. A menudo, su búsqueda en LinkedIn puede traer muchos resultados, la mayoría de 
los cuales pueden parecer relevantes, pero hay algunas personas con las que no 
desea conectarse. Al escanear todos estos perfiles primero, puede descargar todos 
los datos y ordenar manualmente todos los perfiles que sean relevantes para su 
mercado objetivo. Una vez que haya ordenado los datos, puede usar la opción Dux-
Soup Re-visit para conectarse con todos estos perfiles ( consulte un blog sobre 
cómo volver a consultar los datos aquí ). 

2. La misma técnica también se aplica al escaneo de la lista de miembros de un grupo 
para recuperar los primeros 2500 miembros de cualquier grupo de LinkedIn 

( consulte un blog sobre cómo usar Dux-Soup para grupos de LinkedIn aquí ) o la 
lista de ex alumnos de un colegio . 

Para resumir, la principal diferencia entre visitar perfiles y perfiles de escaneo son: 

Los perfiles de visita le brindan más datos, incluidos nombres de compañías y 
direcciones de correo electrónico, y le dan la opción de enviar mensajes de solicitud 
de conexión personalizados, pero es mucho más lento. 

Los perfiles de escaneo son ideales para recopilar rápidamente una gran cantidad de 
datos, de modo que puede organizarlos manualmente y luego volver a visitar todos estos 
datos en una fecha posterior. Además, las personas no sabrán que ha visto su perfil y la 
información capturada. 

9 Dux Soup para LinkedIn Recruiter 
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Muchas personas conocen y aman el uso de Dux-Soup para conectarse con nuevas 
personas y generar oportunidades de ventas, pero hay otra forma muy efectiva de 
utilizar esta herramienta que me encantaría mostrarte: la contratación. 

LinkedIn Recruiter es una herramienta increíble para encontrar candidatos potenciales 
que le brinda mucha más disponibilidad que una cuenta básica de LinkedIn o Sales 
Navigator ( lea más sobre el reclutador en LinkedIn ). Algunos de los beneficios que 
obtendrá con Recruiter Lite (la versión más básica) son: 

• Herramientas de búsqueda avanzada tales como Universidad, Habilidades, 
Ubicación 

• Visibilidad ilimitada de su red de tercer grado 

• Canal de candidatos integrado en LinkedIn para administrar a todos 

• 30 correos electrónicos por mes para enviar mensajes directamente a las personas 

A través de una cuenta LinkedIn Recruiter, usted tiene la capacidad de ver información 
mucho más detallada sobre los candidatos, como trabajos anteriores y universidades, 
así como la capacidad de ver los perfiles de las personas sin que el candidato lo sepa. 

Sin embargo, uno de los problemas con Recruiter es que no puede enviar solicitudes de 
conexión solo por correo. 

 

 

La dificultad con esto es que las personas a menudo tienden a responder a un mensaje 
'inmail' de la misma manera que responden a un mensaje de 'correo electrónico frío' y 
simplemente lo ignoran. Mientras que si se conecta con alguien, ellos aceptan su 
solicitud y le dan permiso para comunicarse con usted. Es una validación clave que 
podrían convertirse en potenciales candidatos o candidatos en este contexto. 

Cómo usar Dux-Soup con Recruiter 

https://business.linkedin.com/talent-solutions/recruiter-lite


El reclutamiento es muy específico y está buscando a las personas más adecuadas, con 
el conjunto de habilidades adecuado para que coincida con ciertos roles. Esto puede 

llevar mucho tiempo buscando manualmente a través de LinkedIn y tratando de 
encontrar personas una a una. 

Al usar Dux Soup with Recruiter, el objetivo es automatizar el proceso de búsqueda de 
candidatos potenciales rápidamente, de modo que dedique su tiempo a filtrarlos. Para 
hacer esto, aconsejaría los siguientes pasos: 

1. Configure sus criterios de búsqueda en LinkedIn Recruiter para encontrar sus 
candidatos ideales. Esto incluirá la ubicación, el rol del trabajo, las habilidades, la 
experiencia y cualquier otro factor relevante. 

2. Use la función Visitar en Dux-Soup para visitar todos los perfiles que coinciden con 
sus criterios de búsqueda. 

3.  

 

3. Una vez que los haya visitado a todos, use la función 'descargar datos' de Dux-Soup 
para descargar todos los perfiles. 

 

 

Asegúrese de elegir Datos visitados, no datos escaneados. 

 

4. Con los datos descargados en una hoja de cálculo, ahora puede 'ordenar' todo y 
eliminar cualquiera de los perfiles que no son relevantes, por ejemplo, perfiles con 
habilidades incorrectas, ubicación, etc. 

Una vez que todos sus datos estén ordenados, tendrá una lista perfecta de todos los 
candidatos relevantes. 

5. Regrese a su cuenta básica de LinkedIn (no a la cuenta de Reclutador), haga clic en 
el ícono Dux-Soup y haga clic en 'volver a visitar los datos'. 



 

 

Verá esta pantalla emergente: 

 

 

Todo lo que necesita hacer es cargar su archivo Excel con sus datos ordenados donde 
dice 'haga clic aquí', y ahora puede conectarse con todos sus candidatos objetivo (el 
archivo debe estar en formato csv para funcionar correctamente, con las columnas 
named linkedin Profile, First Name, Last Name). 

¿Por qué conectarse con los candidatos? 

Como reclutador, debe tener un enfoque lo más personal posible con un candidato 
potencial para garantizar que establezca la relación correcta con ellos desde el 
principio. En lugar de enviar un mensaje por correo electrónico, una solicitud de 

conexión le dará al candidato la opción de aceptarlo o ignorarlo. Si aceptan, significa 
que están felices de hablar con usted y luego pueden enviarles un mensaje de 
seguimiento para presentar el papel potencial con más detalle. No solo eso, sino que 
ahora serán conexiones de primer grado que le darán acceso a todas sus conexiones de 
segundo grado, ampliando su red para futuras contrataciones. 

Sugerencia de bonificación (1): cambiar el perfil en su título 

Otra forma de encontrar los candidatos correctos es cambiar el título en su perfil de 
LinkedIn a "ahora estamos contratando". Esto significa que en lugar de usar Dux-Soup 
para enviar solicitudes de conexión, simplemente puede visitar los perfiles. Si está 
utilizando una cuenta básica de LinkedIn aquí en lugar de Reclutador, los candidatos 
verían que ha visitado su perfil, verían en el título de su perfil que están contratando y 

pueden postularse para el puesto. 

Sugerencia de bonificación (2): orientar a las personas a las que les gusta o comentar 
sus publicaciones 



Si publica un comentario en su cuenta de LinkedIn que indique que está contratando, 
muchas de sus redes lo verán y le gustarán o comentarán. 

 

 

Con Dux-Soup, puede ver a todas las personas a quienes les ha gustado el comentario y 
escanear o visitar sus perfiles para conectarse. 

 

 

Esto es muy poderoso ya que estas personas están directamente interesadas en el 
contenido que ha publicado y estarán interesadas en el puesto o con gusto lo ayudarán 
a compartir la publicación e introducir personas relevantes. 

Al usar Dux-Soup con Recruiter, puede automatizar el proceso de búsqueda de muchos 
candidatos potenciales y luego automatizar el proceso de conexión creando múltiples 
candidatos con los que puede hablar sin la necesidad de inmails, así como hacer crecer 
sus conexiones al mismo tiempo. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

10 Cómo conectarse con personas en grupos, incluso si usted no es 
parte de ellos 

* Tenga en cuenta que deberá tener una cuenta de LinkedIn Sales Navigator para que 
esto funcione. 



Al buscar nuevas personas para conectarse en LinkedIn, el objetivo es tratar de 
encontrar el mercado objetivo más apropiado. Esto se puede lograr a través de 

búsquedas de filtrado por industria, ubicación, roles de trabajo y una combinación de 
otras categorías. 

Por lo general, una buena búsqueda es suficiente para encontrar miles de personas que 
se ajustan a sus criterios. Sin embargo, a menudo quiero probar y conectarme con 
personas que tienen cierto interés en áreas específicas y esto puede ser mucho más 
difícil. Por ejemplo, si está buscando a alguien que esté interesado en el desarrollo 
inmobiliario, eventos al aire libre o interesado en comprar Bitcoin, estos intereses 
probablemente no se incluirán en su perfil de LinkedIn. 

Sin embargo, muchas personas se unirán a un grupo de LinkedIn donde pueden 
compartir algunos intereses comunes. Por lo tanto, si puede encontrar grupos de 
LinkedIn que sean relevantes para su mercado objetivo, lo más probable es que la gente 

de estos grupos sea la audiencia ideal para conectarse. 

(Para un resumen sobre cómo unirse a los grupos de LinkedIn y usar Dux-Soup, 
consulte este blog ) 

Este enfoque funciona increíblemente bien si puede encontrar los grupos más 
relevantes de LinkedIn aceptados en ellos. Sin embargo, he recibido muchos 
comentarios de los miembros de la comunidad Dux-Soup de que les resulta difícil unirse 
a todos los grupos de los que quieren formar parte. 

NO TE PREOCUPES! ¡NO DEBE ACEPTARSE EN UN GRUPO PARA RETIRAR A TODOS LOS 
USUARIOS DE ESE GRUPO! 
 

Así es, al usar este hack en LinkedIn, puedes encontrar el público objetivo perfecto de 

los grupos sin siquiera intentar unirte a ellos. ¿Emocionado? 
 

Paso 1: prepare la configuración en Sales Navigator 

Recuerda, este truco solo funciona con Sales Navigator y no con la cuenta de Linkedin 
básica. 

¡Empecemos! Ir a Sales Navigator: 

 

 

https://medium.com/@DuxQuack/how-to-get-the-most-from-linkedin-groups-using-dux-soup-c1ebf779792c


y crea una nueva búsqueda de 'leads'. Una vez que haya hecho clic en Buscar clientes 
potenciales, verá un cuadro emergente para ingresar todos los criterios que está 

buscando: 

 

 

Ingrese todos los criterios de búsqueda para encontrar su mercado objetivo. En este 
ejemplo, voy a usar: 

Industria: indumentaria y moda 

Geografía: Reino Unido 

Título: Fundador / Propietario / Co Fundador / Director 

Su búsqueda ahora debe verse así: 

 

 

Aunque esto muestra 20,107 resultados, no es muy específico para lo que estoy 
buscando. En el contexto de este ejemplo, quiero buscar todas las empresas que solo 

tengan interés en el calzado. Por lo tanto, la mejor manera es buscar en todos los 
grupos cuyos miembros sean parte de otros grupos relacionados con el calzado. 

Paso 2: agregue la búsqueda de grupo a la configuración de Sales Navigator 



En la misma búsqueda, aplicará la búsqueda de grupo. Simplemente desplácese hacia 
abajo en la página y verá una sección llamada 'otros filtros': 

 

 

Es posible que no conozcas los nombres exactos de los Grupos y, por lo tanto, solo tienes 
que escribir todo lo relacionado con los zapatos para este ejemplo y verás un menú 
desplegable de todos los grupos: 

 

 

Agregue cualquier grupo que crea que podría ser relevante para usted y se verá así: 

 

 

Si retrocede hasta la parte superior de la página, verá que los criterios de búsqueda 
habrán cambiado y reducido a un número menor: 

 

 



El paso final es hacer clic en "buscar" y luego le mostrará la lista de personas que 
coinciden con sus resultados. 

 

El número es muy pequeño, ¿está roto? 

La respuesta es no, ¡este número pequeño pero muy preciso es perfecto! 

Recuerde que su objetivo en LinkedIn no es conectarse con todos ( conectarse con 
personas irrelevantes puede hacer que lo marquen como 'No conozco a esta persona', 
lo que puede hacer que su cuenta sea marcada) . 

El objetivo es conectarse con personas muy relevantes que estén interesadas en hablar 
con usted. Por lo tanto, en este ejemplo, 83 dueños de negocios que tienen un interés 
en los zapatos es mucho mejor para mí que 20,107 personas que no tienen interés en 
los zapatos. 

Siguiente paso: ¡conectemos! 

Ahora que tiene la lista de prospectos potenciales, aquí aparece Dux-Soup. En lugar de 

hacer clic manualmente en cada perfil y enviar el mensaje de conexión, Dux-Soup hará 
el trabajo por usted. 

Para configurar la visita automática, haga clic en el icono Dux-Soup y vaya a 
Opciones. Deberías terminar en la sección Acciones automatizadas. 

 

 



Asegúrese de que ambos cuadros estén marcados (consulte el ejemplo anterior) e 
incluya su mensaje personalizado en un cuadro vacío. 

Una vez que esté listo, cierre la ventana de Opciones y regrese a su búsqueda en 
LinkedIn. Todo lo que tiene que hacer es iniciar "Perfiles de visitas" y aquí va - Dux-
Soup comienza a visitar cada perfil en la lista y le envía un mensaje personalizado. 

 

 

Espero que este truco te ayude a encontrar tu público objetivo perfecto y me contactes 
en cualquier momento si tienes alguna pregunta en el chat en vivo o a través de 
info@dux-soup.com  
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