1 Limites de busqueda de LinkedIn

La mayoria de nuestros clientes de Dux-Soup utilizan LinkedIn para la prospecciony la
generacion de oportunidades de venta. Es bastante obvio que puede usar LinkedIn para
su maxima ventaja creando un perfil solido, conectandose con personas relevantes,
siendo activo en grupos y haciendo crecer su red de esta manera.

Si esta ejecutando busquedas de LinkedIn o raspando una gran cantidad de datos a
diario, probablemente haya notado que existen algunos limites de busqueda de LinkedIn
y se detiene cuando llega a determinada pagina.

Hoy vamos a explorar los limites de busqueda de LinkedIn y el trabajo en torno a esto.

Limites de busqueda
LinkedIn ha establecido limites de busqueda que son los siguientes:

e Para un estandar (LinkedIn gratuito), los resultados dejaran de mostrarse en 1000
perfiles o 100 paginas.

e Para Sales Navigator, los resultados también se detendran en 1000 perfiles o 40
paginas

Eso significa que, incluso si su resultado de busqueda de LinkedIn tiene un total de 11k
perfiles, desafortunadamente, solo puede ver los primeros 1000 perfiles. Pero, ;qué
sucede si desea ver TODOS los 11k perfiles?

Afortunadamente, si tiene Dux-Soup, puede usar algunas de estas técnicas para ampliar
la busqueda.

Filtros avanzados y busqueda booleana

Regresemos a mi ejemplo anterior y digamos que obtuvo 11k resultados de su bisqueda
en LinkedIn. Si usa LinkedIn correctamente (que estoy seguro que es asi), debe pensar
inteligentemente y preguntarse si todos estos 11k perfiles son definitivamente
relevantes para su negocio. Probablemente no.

Es por eso que es importante seleccionar el mercado objetivo correcto y filtrar los
resultados para mostrar solo los mejores y mas relevantes.

Para configurar una bldsqueda, dirigete a LinkedIn y haz clic en el campo de busqueda
para buscar personas
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Aqui es donde puedes jugar con los filtros y encontrar el mejor mercado objetivo. Por
ejemplo, supongamos que es una empresa de marketing digital que busca conectarse
con compaiias electronicas y de Tl en los EE. UU. Para esto, mis criterios de busqueda
se verian asi:
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Elegi buscar solo los segundos contactos ya que solo estoy interesado en conectarme
con personas nuevas. La ubicacion es EE. UU. Y las industrias son "Electronica de
consumo” y "Tecnologia y servicios de informacion”.

Siempre recomendamos conectarse solo con sus conexiones de segundo grado para
evitar demasiadas respuestas "No sé", lo que puede hacer que su cuenta sea restringida.

Ahora tenemos que apuntar a roles de trabajo especificos y para esto voy a ir con esta
cadena de busqueda:

"Gerente de marketing digital” OR "Gerente de marketing” OR "Director de marketing"

La lista puede seguir y seguir y depende de en qué titulos te quieras enfocar. Ahora
ponga esta cadena de busqueda en el campo "Titulo" en su busqueda de LinkedIn y haga
clic en "Aplicar”.

El resultado final: obtienes 111 perfiles que son adecuados para tu negocio y que son
los que estarian interesados en tus servicios (jcalidad sobre cantidad aqui!). Una vez



que haya agotado esta bUsqueda, puede explorar mas roles de trabajo y obtener
resultados diferentes cada vez.

Showing 111 results
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Conéctate con perfiles

Tan facil como parece, otra forma de ver mas perfiles es conectarse con ellos. Una vez
que se conecta con un perfil en su industria objetivo, se convierte en su conexion de
primer grado, lo que significa que abrira mas nuevos clientes potenciales en su
busqueda. Pero comencemos desde el principio.

Supongamos que configura una busqueda en LinkedIn y termina con 1500 personas en
su busqueda. Eso es genial, jconectemos con todos! Para configurarlo, vaya a Opciones
de Dux-Soup

dux-store | planner nptiuns' about | v5.12.3

Source More, Sell More!

Reach out to your prospects from here:

SEARCH Source from Linked|n 6

Aseglrese de que estos dos cuadros estén habilitados, lo que significa que todos los
perfiles de segundo y tercer grado recibiran su solicitud de conexién y un
mensaje. Recomiendo encarecidamente enviar un mensaje de conexion personalizado,
ya que aumenta las posibilidades de que invite a ser aceptado.



Send connection requests to 2nd and 3rd degree connections during visits using
standard LinkedIn or Sales Navigator.

WARNING! Too many rejected invites can lead to Linkedin blocking your account. Hanadle with care!

Include a personalised message with the Connection request (recommended)

Enter connection request message here, for example: 0300
Hi _FN_, please connect with me on Linkedin. I'm a big supporter of _CN_.

Thanks,

oe.

Ahora, una vez que todo esté listo, cierre la ventana de Opciones y regrese a su
busqueda de LinkedIn. Haga clic en Dux-Soup y elija "Visitar perfiles”" en el menu
desplegable.

dux-store | planner | options | about | v5.12.3

54 profiles recorded
1 visit today

Robot & Recarder for this tab: m

Visit profiles in the current result page,
records their details too ().

VISIT PROFILES

Deje que Dux-Soup corray haga el trabajo. Llevara un tiempo revisar todas las paginas
hasta que, finalmente, obtenga la pagina 100 donde todo se detiene y no ira mas alla.

Linkedin Member
Home Theater Sales/Marketing Manager at projectiondesign International Sales

Greatar 5an Diego Area

{ Previous 96 97 68 9% 100 101 102 103 104 105 Mext }



Lo que debe hacer aqui es volver a la pagina 1y actualizarla. Espere a que se descargue
y deberia traerle algunas pistas nuevas en su busqueda. Como se conectaba con todos
los perfiles de la busqueda, algunos aceptaron su solicitud y se convirtieron en sus
conexiones de primer grado, lo que abrio una nueva corriente de contactos de segundo
grado.

Ahora puede repetir el proceso de visitar los nuevos perfiles y conectarse con ellos
también

2 XRay

El beneficio de Google X-Ray es un conjunto mas amplio de resultados: en lugar de
mostrar las primeras 100 paginas como lo haria en LinkedIn, X-Ray le ofrecera muchas

mas paginas visibles.

Para iniciar la bUsqueda de rayos X en Dux-Soup, haga clic en este boton como se
muestra a continuacion:



dux-store | planner | options | about | v5.12.3

Source More, Sell More!
Reach out to your prospects from here:

SEARCH Source from LinkedIn @
SALES NAVIGATOR Search with Sales Navigator @
RECRUITER Search with Recruiter
REVISIT DATA Upload a file for revisiting.
SEARCH BY TAG Find previously tagged profiles.

“ Find prospects with Google @

Te llevara a una nueva ventana donde puedes poner un titulo y la ubicacion

Welcome to the Dux-Soup search tool.
Dux-Soup search uses Google to find praospects in Linkedin using your search keywords. Use Dux-5oup to visit
them all!

Title Location SEARCH

(Limited to 400 unigue profile visits per day by Linked|n. For more reach please subscribe to Linkedin
Premium.)

Por ejemplo, para el titulo ingresé "Director de marketing digital" y elegi la ubicacion
como "Nueva York”.

Cuando hago clic en "Buscar”, aparecera una pagina de resultados de Google y vera que
hay aproximadamente 113,000 resultados en total.



Google +"Digital Marketing Director " +"New York " -intitle:"profiles” -inurl:"dir/+" : \!,- Q,

All Images News Maps Videos More Settings Tools

About 113,000 results (0.46 seconds)

Alieu Fye - Digital Marketing Director - Barneys New York | LinkedIn
https:/fwww.linkedin.com/in/alieu-fye-4b34314 ~

Greater New York City Area - Digital Marketing Director - Barneys New York

View Alieu Fye's full profile. ... Accomplished, senior online marketing leader with broad web marketing
experience (10+ yrs) and strong analytical skills who drives results by defining and implementing
strategies across multiple mediums & platforms. Key areas of expertise include ...

Dennis Ventura - Digital Marketing Director founder - Local ...
https:/fwww.linkedin.com/in/dventura =

Greater New York City Area - Digital Marketing Director %founder® - Local Interactive

Seeking New Digital Marketing Opportunities in SEC, SEM SMM, Learn More About My Skills @ =
www Dennisventura.com. Location: Greater New York City ...

Por un lado, es genial, lo que significa que puede llegar a todos estos contactos e ir mas
alla de la pagina 100, lo que no podra hacer en LinkedIn; por otro lado, habra muchas
empresas irrelevantes y debera verificar manualmente si esta cuenta es adecuada o no,
lo que lleva mucho tiempo. Por lo tanto, es mejor utilizar la opcion de rayos X cuando
solo tiene una funcion de trabajo y la ubicacion a la que desea orientarse, sin importar
la industria o la empresa.

3 El significado de los colores Dux-Soup

Como usuario de Dux-Soup, puede haber notado que el icono de la barra de
herramientas Dux-Soup se convierte en un color especifico cuando comienza a funcionar
o cuando aparece un mensaje de error. Estos colores estan disefiados para ayudarlo a
comprender si Dux-Soup esta funcionando bien, cuando se detuvo o si se esta quedando
dormido. Si usa Dux-Soup todos los dias, sera muy util que aprenda lo que indica cada
color.



Hoy le daremos una descripcion general rapida de todos los colores Dux-Soup junto con
una breve descripcion de cada color.

Tenga en cuenta que el color del icono cambia a medida que cambia la pestana activa
y actua como una indicacion para la pestafa activa.

Dux-Soup colour: BLACK
&)

e Vera este icono la primera vez que descarga la Version para principiantes de Dux-
Soup

Dux-Soup crossed out

A

e La cruz roja en Dux-Soup indica que no se puede inicializar. Si ve este icono,
verifique si ha iniciado sesion en Chrome con la misma cuenta desde que inicio
sesion en Chrome Web Store.

Dux-Soup colour: RED
5)

e Indica que se ha actualizado exitosamente a la version Pro y ahora tiene acceso a
todas las caracteristicas de Dux-Soup.

e Elicono también se volvera rojo si la pestana activa muestra una pagina de LinkedIn
que no contiene una lista de perfiles (p. Ej., Su pagina de inicio o compaiia de
LinkedIn) ya que Dux-Soup solo podra escanear o visitar automaticamente paginas
que muestren una lista de perfiles, por ejemplo, la pagina de busqueda de LinkedIn
o la lista de sus contactos.



| https://www.linkedin.com/company/google/ —Q—} %

in Q Search

Google
ﬁ Internet = Mountain View, CA « 8,034,085 followers Qﬁ a P s @
7 o
+ Follow 28 people from your school were hired here.

See all 142,561 employees on Linkedin =

e Se volvera rojo cuando abra una nueva pestana que no es LinkedIn (por ejemplo,
Facebook, Twitter o cualquier otro sitio web). Recuerde que Dux-Soup solo
funciona con LinkedIn.

e Dux-Soup también se pondra rojo si encuentra un problema. Suele ir seguido del

mensaje emergente rojo como "Se detectd una pagina desconocida, se para el
robot”.

Dux-Soup colour: GREEN
%)

e Si el icono se vuelve verde, significa que Dux-Soup esta listo para
funcionar. Normalmente, recibira una ventana emergente verde que dice "A su
servicio”, lo que significa que Dux-Soup esta lista para ejecutarse.

Dux-Soup

At your service!

Dux-Soup colour: PURPLE
X

e Cuando vea el icono Dux-Soup en su parte posterior, significa que Dux-Soup esta
durmiendo. Normalmente también se volteara y si haces clic en el icono, también



te mostrara cuanto duerme Dux-Soup. Para recapitular sobre como solucionar el
suefo inesperado de Dux-Soup, lea nuestra publicacion de blog aqui .

Dux-Soup colour: BLUE
)

e Cuando esta ejecutando Dux-Soup (visitando, escaneando perfiles, etc.), el icono
de Dux se volvera azul y mostrara que todo este trabajo esta en progreso.

pcodkdkbal/revisit.ntml?dux-soup%20upload’20largest®%20(1).csv w | iEI

{ dux-store | planner | options | about | v5.12.19 |

& Snoozing for 15h17
13 visits today
Robot & Recorder for this tab: m

Visit profiles in the current result page,
recards their details too (*).

VISIT PROFILES

Dux-Soup colour: GRAY
A

e El icono se vuelve gris cuando la extension esta deshabilitada. Debe encender el
robot y la grabadora para que comience nuevamente.


https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-is-snoozing-how-to-fix-it-92ea0013beb2

dux-store | planner | options | about | v5.12.19

5 profiles recorded
3 visits today

IFEcrbut & Recorder for this tab: m

4 Configura la velocidad de uso de Dux Soup

A menudo nos preguntan cuales son las mejores configuraciones para Dux-Soup cuando
se trata de visitar el perfil y enviar mensajes. La seguridad de su cuenta de LinkedIn es
la principal preocupacion, especialmente si es la fuente principal de nuevos clientes
potenciales. En esta publicacion de blog exploraremos la configuracion de Dux-Soup
para la velocidad del robot y los limites diarios, y cubriremos 2 escenarios posibles con
esta configuracion. jSigue leyendo!



iRenuncia! Hay algunas cosas que observar antes de pasar a la siguiente seccién del
blog:

La configuracion recomendada es Unica para cada perfil de LinkedIn y es importante
tener en cuenta lo siguiente:

e Tipo de cuenta de LinkedIn que utiliza, por ejemplo, estandar, comercial,
navegador de ventas?

e ;Cuantas conexiones de primer grado tiene?

e ;Con qué frecuencia publicas en LinkedIn?

e ;A cuantos grupos de LinkedIn te has unido?

e Su actividad diaria en LinkedIn (jinteractia con publicaciones nuevas y las

comenta, busca nuevas personas con las que conectarse todos los dias)?

Debe tener en cuenta estas preguntas antes de establecer sus limites y mensajes
diarios. Ahora, continuemos con el tema.

Estandar de LinkedIn

Digamos que acabas de descargar Dux-Soup Pro para conectarte con nuevos clientes
potenciales y tienes:

1. Una cuenta estandar de LinkedIn

2. Una pequena base de datos de conexiones: 150 conexiones totales

Recuerde: jNO SE ACOMETE! Sabemos que es posible que desee explorar todas las
capacidades y los limites de Dux-Soup Pro, sin embargo, no desea comprometer su
cuenta de LinkedIn por lo que es mejor mantenerla lenta y estable.

Para establecer los limites diarios, vaya a Opciones> pestafa Disminucion:

dux-store | planner about | v5.12.17

1 profile recorded
1 visit today

Robot & Recorder for this tab: m



Dux-Soup options

Changes are saved automatically and take effect immediately on all active tabs.

# Actions ® Skipping 1. Throttling & User O Browser

Aqui nos enfocaremos en la velocidad del robot y los limites diarios.

Velocidad del Robot

Determina qué tan rapido el robot visita los perfiles. Recomendamos mantener la
velocidad mas lenta al comienzo. Puede llevar un poco mas de tiempo, sin embargo,
garantizara que su cuenta esté segura. Es importante tener en cuenta que las pausas
son necesarias al visitar perfiles. Imaginese que si visita 50 perfiles sin pausas entre
ellos, es obvio para LinkedIn que puede estar utilizando herramientas automatizadas y
esto puede dar lugar a una advertencia de LinkedIn. Consulte el siguiente ejemplo para
configurar la velocidad de su robot:

Robot Speed

Visiting profiles is [ Slowest : under 50 per hour #]

Scanning profiles is[ Slow : around 3 pages per minute :]
Pause for 10 minutes (0 to 60) after every 5 Visits (1 to 100)

Limites diarios

Visitas de perfil : esto le muestra cuantos perfiles visitara el robot por dia. Cuando el
robot esta de visita, realmente hace clic y va al perfil como lo haria manualmente. Si
tiene un circulo pequeio de conexiones (150 segin nuestro ejemplo), dejemos la
configuracion predeterminada y visitemos 100 perfiles por dia.

Solicitudes de conexion : durante las visitas al perfil, también puede enviar un mensaje
de solicitud de conexion junto con su invitacion. Es posible simplemente visitar un perfil
sin conectarse; sin embargo, esta buscando hacer crecer su red profesional y contactos
potenciales, por lo que es aconsejable conectarse con ellos Y enviar un mensaje
personalizado.

Recomiendo empezar con el minimo y enviar no mas de 25 solicitudes por dia.



Mensajes directos : estos son los mensajes que enviaria a sus contactos de primer
grado. Como esta buscando conectarse con sus contactos de segundo y tercer grado,
simplemente deje esta opcion como predeterminada. Asi es como deberian verse sus
Limites diarios:

Daily Limits

WARNING! Changing these settings could lead to Linkedin blocking your account due to excessive profile visiting, connection
requests or direct messages. Handle with care!

Check to confirm you understand the risk! B

A

Profile Visits:[ Free Linkedin: up to 100 visits per day +
Connection Requests: [ up to 25 per day ¢]

Direct Messages:| up to 50 perday &

(1 Apply a random correction to the daily limit.

Snooze the robot when one of the daily limits is reached, or as dictated by the robot-planner.

For example: if suto-connect is enabled and the daily limit for auto-connects is reached the bot will snooze and continue at
midnight. If left unchecked the bot will come to a complete stop instead.

Nuevamente, debe comenzar lento y acumular sus limites diarios gradualmente. Como
no tienes muchas conexiones, no puedes enviar 100 solicitudes de conexion desde el
principio.

Mantenga la configuracion sugerida durante dos semanas y controle su cuenta. Luego,
después de dos semanas, puede aumentar ligeramente el nimero de solicitudes de
conexion a 30 por dia y mantener estas configuraciones durante otra semana. Asi es
como aumentaria sus limites diarios y garantizaria que la cuenta sea segura y saludable.

Navegador de ventas

Consideremos el escenario en el que tiene lo siguiente:

1. Cuenta del navegador de ventas

2. Un 1500 de conexiones totales de LinkedIn

Si tiene una cuenta de Sales Navigator, jeso es genial! No solo le proporciona mas filtros
de busqueda y la posibilidad de enviar InMails, sino que también aumenta su asignacion
diaria de visitas al perfil con Dux-Soup.

Sigamos el mismo procedimiento que usamos con el ejemplo anterior y dirijase a
Opciones> pestana Disminucion. De nuevo, vera dos caracteristicas principales: la
velocidad del robot y los limites diarios

Velocidad del Robot

Incluso si tiene una cuenta de Sales Navigator, es mejor mantener la velocidad lenta
durante las primeras semanas. Recién comenzamos y la velocidad se acelera a medida
que visita perfiles y obtiene nuevas conexiones que se veran mas naturales para
LinkedIn. No te olvides de hacer pausas entre las visitas, es igualmente importante.



Limites diarios

Visitas de perfil : como usuario de Sales Navigator, puede visitar hasta 500 perfiles por
dia. Esa es la configuracion predeterminada en Dux-Soup, lo que significa que si no toca
la configuracion en Dux-Soup, visitara 500 perfiles por dia. Sin embargo, como estos son
sus primeros dias con Dux-Soup, recomendamos ir con menos visitas al perfil y comenzar
con 200 visitas por dia.

Solicitudes de conexion : cuando se trata de solicitudes de conexion, recomendamos
enviarlas a no mas del 3-5% de sus conexiones totales de LinkedIn. En este caso, eso
seria alrededor de 75 solicitudes de conexion por dia.

Cuando se trata de solicitudes de conexion, recomendamos enviarlas a no mds del 3-5%
de sus conexiones totales de LinkedIn.

Mensajes directos: vamos a dejar esto como un valor predeterminado, ya que nuestro
objetivo es enviar mensajes Unicamente a nuestras conexiones de 2dn y 3er grado.

Con todo, su configuracion de Dux-Soup Throttling deberia verse asi:

Robot Speed

Visiting profiles is[ Slowest : under 50 per hour

)

100)

Scanning profiles is[ Slow : around 3 pages per minute 3
Pause for 10 minutes (0 to 60) after every 5 Visits {7 t

5]

Daily Limits

WARNING! Changing these settings could lead to Linked!n blocking your account due to excessive profile visiting, connection
requests or direct messages. Handle with care!

Check to confirm you understand the risk!

ar

Profile Visits: [ up to 200 visits per day

Connection Requests: | up to 75 perday ¥

Direct Messages: | up to 50 perday %

1 Apply a random correction to the daily limit.

Snooze the robot when one of the daily limits is reached, or as dictated by the robot-planner.

For example: if autc-connect is enabled and the daily limit for auto-connects (s reached the bot will snocze and continue at
midnight. If left unchecked the bot will come to a complete stop instead.

Aqui lo tienes: algunos consejos sobre donde empezar con Dux-Soup cuando no tienes
idea de cuantas solicitudes de conexion y visitas de perfil debes hacer cada
dia. Esperamos que sea un buen punto de partida.



0 Navegador

Formato del archivo de fecha

Separador de columnas: : | . S \ (usado para descargar CSV'y al leer archivos para RE-visit)

Codificacion de caracteres: : UTF-8 =J (usa UTF-8 a menos que te hayan indicado lo contrario)

Mostrar

Mostrar notificaciones: @ Informacion | @ Accion | @ Advertencia
Mostrar | recuento de perfiles capturados % en el icono de la barra de herramientas..

Rendimiento del navegador

Cargando una pagina |\ puede tardar algunos segundos ﬂ_
Inhabilitar todas las extensiones incompatibles de Chrome..

Bloguear todas las solicitudes de seguimiento.

Ignora las paginas desconocidas.

Definir el robot y la grabadora en 'desactivado’ en las pestafias nuevas. (Habilitar manualmente el robot y la
grabadora por medio del menti desplegable.)

1. La
Opcidén "Cargando una pagina” cambia la duracion maxima después de la cual Dux-
Soup forzara el reconocimiento de la pagina, ya sea que la pagina haya terminado de

cargarse o no.

2. "Inhabilitar todas las extensiones incompatibles de Chrome" deshabilita las

extensiones que entran en conflicto con Dux-Soup.

3. "Bloquear todas las solicitudes de seguimiento” es una configuracion nueva y
experimental para bloquear el seguimiento de la interaccion del usuario por parte de
LinkedIn, esto debe dejarse sin marcar ya que todavia estamos trabajando en esta

funcion.

4. "Ignorar paginas desconocidas" permite que Dux-Soup ignore las paginas de
LinkedIn que estan fuera de su red para evitar que Dux-Soup se cuelgue al usar la

herramienta Revisitar datos.

5. "Establecer la grabadora en OFF": esta opcion desactiva el raspado de datos de los

perfiles de LinkedIn que se abren como nuevas pestanas.

Coémo aprovechar al maximo los grupos de LinkedIn que usan Dux-Soup

Ya sea que usted sea un usuario habitual de Dux-Soup o un recién llegado, usted tendra
una cosa en comun: querra aprovechar LinkedIn de la mejor manera para encontrar las



personas adecuadas para conectarse. Existe una variedad de formas de buscar personas
relevantes mediante el uso de diferentes filtros que proporciona LinkedIn, como el
titulo del trabajo, la industria, la ubicacion, etc., pero jsabia que puede usar los Grupos
de LinkedIn para buscar nuevos contactos también?

A muchos publicistas les gusta asistir a eventos de networking y conferencias con
cientos, sino miles de personas en la misma sala (no se preocupe, voy a volver a LinkedIn
Groups con este punto). Se sienten atraidos por la oportunidad de encontrar muchas
personas de ideas afines en el mismo lugar. Si esta intentando construir conexiones o
vender su producto, este seguramente es el entorno perfecto para estar.

Sin embargo, me permito diferir. Al asistir a muchos eventos de networking y
conferencias, sientes que estas muy activo y ocupado, pero al final, dejas el evento con
3-4 tarjetas de visita y muy poco para demostrarlo. Mi consejo para usted es aplicar la
mentalidad de orientar a las personas de ideas afines, pero hacerlo digitalmente, a
través de LinkedIn Groups (le dije que volveria al punto).

Los grupos de LinkedIn son comunidades cerradas de personas que tienen intereses y
antecedentes comunes, similares a los eventos de redes. Sin embargo, la principal
diferencia es que una vez que eres parte de un grupo de LinkedIn, puedes usar Dux-
Soup para conectarte con personas del grupo, en lugar de tener que estar atascado
escuchando un discurso de ventas de un bocazas en una conferencia.

5 Dux-Soup para grupos de LinkedIn

Me disculpo de antemano aqui porque para cuando llegue al final de este blog, no podra
hablar conmigo antes de escribir sobre esta técnica. jEsto te ahorrara mucho tiempo y
te dara resultados increibles!



Paso 1 - Encontrar grupos de LinkedIn

1. Hay dos formas de encontrar grupos de Linkedln y ambos tienen diferentes
ventajas. El primer paso es hacer lo siguiente:

En la parte superior derecha de su navegador de LinkedIn, haga clic en Trabajo':

- 2 =) IS A 0

)

Home My Network Jobs Messaging Notifications Me ¥ Work ¥ Sales Nav

Luego, desde el menu desplegable, haz clic en 'Grupos':

H B ¢

Learning Post a job Advertise Groups

- ®
-9

Esto lo llevara a un nuevo lado de LinkedIn que quizas nunca haya visitado antes. Si es
la primera vez que visita grupos, es posible que vea un mensaje como este:

Looks quiet in here! Let's find you some
amazing groups to join.

Discover groups

O si no ve este mensaje, en la parte superior de su navegador, haga clic en 'Descubrir':

My Groups Discover




Esto lo llevara a una pagina donde puede unirse a cualquier grupo que LinkedIn le
recomiende. Recuerde, no necesariamente busca grupos que le interesen
personalmente, esta buscando grupos con clientes potenciales.

Si ve un grupo relevante, simplemente haga clic en 'Preguntar para unirse’:

dm. | Digital Marketing - London

landes 8,650 Members
Digital marketing - London, internet and e-commerce professionals located in, near or visit New York,
should join this group. Engage in debate and exchange info on best practice digital marketing. web 2.0,

social media, sem, seo, php, internet marketing, email marketing, affiliate marketing, pr.

You know 60 people in this group

2838 otintresed ) | IR

Todos los grupos de LinkedIn estan cerrados y gestionados por un moderador, por lo que
no siempre sera aceptado en cada grupo al que solicite unirse.

Uno de los problemas con esta técnica es que solo vera los grupos que Linkedin
recomienda para usted y no los grupos que desea buscar, lo que nos lleva a la segunda
forma de encontrar grupos ...

Regrese a LinkedIn.com y abandone la seccion de grupos para que el navegador se vea
asi:

' E @ = 0O
Q, Search |, 3& =] = D +=
Home My Network Jobs Messaging Notifications Me ™ Work>  Sales Nav

En la barra de blsqueda, escriba el grupo que esta buscando, por ejemplo, Startup
London y presione ‘Enter’ en su teclado.

Esto traera una lista de personas vinculadas a ese término de busqueda. Sin embargo,
en este momento estamos buscando grupos en lugar de personas, asi que haga clic en
el botdn "Mas" para ver un menu desplegable para elegir la funcion de grupos:



in 2,8
Home My Network

People Jobs Content Morev People filters Locations ¥ H Connections

All
Showing 69,960 results

Companies
Karan Shanmuga

CEO at WealthKerne tartup Ambassador @Campus London

London, United Kingdo
Current: Startup Amba:  Schools in at Google

e g i
i..‘ 47 shared connections

Esto le dara una lista de todos los grupos que son relevantes a partir de su término de
busqueda.

Consejo rapido:

Al buscar a qué grupos unirse, intente y encuentre grupos con menos de 5000
miembros. Los grupos de este tamano suelen tener personas mds adecuadas. A veces,
cuando los grupos tienen mds de 20,000 significa que el administrador no ha sido
estricto con respecto a quién se une al grupo, lo que significa que muchas personas
pueden no estar en la industria correcta a la que desea apuntar.

Una vez que haya encontrado un grupo que sea relevante para usted, haga clic en el
nombre del grupo y se lo dirigira a la pagina del grupo como se muestra a continuacion:

Back to Linkedin.com 9

My Groups Discover

LONDON
London Startups v Ask tojoin |

5,142 members

Antes de solicitar unirse al grupo, eche un vistazo rapido para ver si alguna de sus
conexiones esta en el grupo y si le parecen las personas correctas que estarian
interesadas en sus productos o servicios:



Back to LinkedIn.com Q

London Startups

5,142 members

YOUR CONNECTIONS

Alastair Cameron

Rishi Chowdhury

Joe Kay

Richard Edwards

CEO at Repairly

Pawel Laczny

w@® DO &

Janos P Toth + Group Owner

Software Engineer at Facebool

Co-Founder, Startacus. Connecting st

Co Founder IncuBus Ventures & Mome

Founder & CEO at Enswarm - The Tea

I'm Web Developer - Give me a DAY an

a Adrian Soper - Manager

Looking ahead, developing t

‘ Donna Crawford
Founder, CTO, programmer
%. Ollie Forsyth

Founder @ TBE Club

Fuad Dada
Product Manager/ Innovation

>
e James Tabor

¥ Mo
AL CEO at MEDIA Protocol Ltd

Laurence Holloway
Tech Founder | Advisor | CTO

v/ Ask to join

ABOUT THIS GROUP

London Startups is a LinkedIn group for London based

startup founders, entrepreneurs, friends and fr-enemies
Jsiness

who are wanting to discuss entrepreneurship & high

growth startup businesses in London.

This is a forum to enable people to share their own
stories, whether they are success or failure, share them

#lgnitel0(

About  Feedback  Privacy & Terms

Linked [ Linkedin Cor

onsult

Si todo parece positivo, haga clic en 'Preguntar para unirse' y repita este proceso para
10-15 grupos. Estas a pocos pasos de formar parte de varios grupos con muchos clientes
potenciales, todo en un solo espacio.

Nota rapida aqui: solo puedes tener 10 grupos pendientes al mismo tiempo, asi que
asegurate de ser aceptado en un grupo en particular antes de unirte a otros.

Paso 2: conectando con personas en grupos

Una vez que haya solicitado unirse a los grupos, esto puede demorar entre un par de
horas y un par de dias para aprobarse segin la actividad de los administradores del
grupo. Por lo tanto, intente unirse a una serie de grupos y cada mafiana vaya a sus
grupos para ver cuales han sido aceptados. Use estos enlaces para acelerar este
proceso:

Grupos en los que has sido aceptado
Grupos que estan pendientes

Una vez que haya sido aceptado en un grupo, el disefo se vera ligeramente diferente y
dira 'miembro’ en lugar de 'solicitar unirse’:


https://www.linkedin.com/groups/my-groups
https://www.linkedin.com/groups/my-groups/pending

v/ Member

Ahora eres parte del grupo: es hora de ponerte a trabajar y poner en accion el Dux.

En el lado derecho del grupo, veras una descripcion del grupo y una lista de miembros:

MEMBERS 4,978 members

"008 L0906

Invite others

Haga clic en los miembros, en este caso 4,978 miembros y se le dirigira a una pagina
gue enumera todos los miembros del grupo.

Back to LinkedIn,col

tit

#= Growth Hacking Tactics Q Find a member.

Members J M
ames Mooney
B Message
Admins [ @ Marketing Specialist e

Pending Members (30)

0 f‘ Steven Johns

B Message

Digital Marketing Consultant at Door4 (PPC Expert, Marke... - :

I Logan Estop-Hall B Message
CoFounder and CEQ at Rebelhack.com

0 h J.nnaysuérelzsuénez -

Co-Founder & Head of Marketing 5

Tomiwa Ady
O ey B Message
N Co-Founder of AudienceFinder.io | Programmer | Growth | ..
[ James Tomlinson o
Head of Digital Marketing Message

Tom Perry
O - . : : B Message
A" CEO &Founder of Sherpa & The IT Marketing Agency & Re 2

Es posible que haya pasado meses tratando de buscar los criterios exactos de las
personas para conectarse, y ahora tiene una lista de 5000 personas que seria perfecto
para usted.

Si ha sido aceptado en multiples grupos, entonces puede imaginar el potencial de la
cantidad de personas relevantes con las que se puede conectar en cada grupo.



Al mirar esta lista de personas potenciales, aseglrese de que el Dux esté encendido:

dux-store | planner | options | about | v5.11.3

299 profiles recorded
118 visits today

Robot & Recorder for this tab: ~ ON

Simplemente puede conectarse con cada persona de este grupo. Simplemente haga clic
en Opciones de Dux-Soup, luego 'Visitar perfiles'y el robot se pondra a trabajar:

Visit profiles in the current result page,
records their details too (*).

VISIT PROFILES

Dux-Soup
v Option saved.

Dux-Soup.
v Surting
#= Growth Hacking Tactics
Members

Admins

Pending Members (30

f Steven Johns

[ Digital Marketing Consultant at Door4 (PPC Expert, Marke. .

Logan Estop-Hall .
] e CoFounder and CEO at Rebelhack.com 1 Messag 4
Jonay Sudrez Sudrez
( B Message
Co-Founder & Head of Marketing
Tomiwa Adey
B Message
m] & Co-Founder of AudienceFinder.io | Programmer | Growth| . &
James Tomlinson
[ - B Message
Head of Digital Marketing
T
O g e . & bessage
' CEO & Founder of Sherpa & The IT Marketing Agency & Re ‘

ilmagina el potencial! Los perfiles de visitas seran una excelente manera de presentarse
a los miembros del grupo y también conectarse con las personas que tienen intereses
similares.

Consejo de bonificacién 1:

Recuerde agregar una etiqueta con el nombre del grupo cuando se conecta con
personas. De esta forma, podra realizar un seguimiento de qué tipo de conexiones y
ventas provienen de ciertos grupos. Puede leer mas sobre el uso de la funcion Etiqueta
en nuestra publicacion de blog aqui .

Sugerencia de bonificacion 2:


https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-sending-personalised-connection-messages-d84efebd70eb
https://medium.com/@DuxQuack/introducing-boolean-tag-search-and-the-license-admin-efbc9d35532a

Si tiene una cuenta gratuita de LinkedIn, a menudo vera este mensaje cuando haya
buscado demasiados perfiles en un mes:

o John, you've reached the commercial use limit

on search Upgrade Plan
Please upgrade to LinkedIn Business Plus, Sales Navigator, or

Recruiter to get unlimited searches.

Learn more

0% left

Esto significa que no puede buscar ningln nuevo perfil. Sin embargo, si esto sucede,
solo dirijase a los grupos de los que forma parte y puede interactuar con todas las
personas de esos grupos sin limitaciones.

Al usar esta técnica, ahora puede buscar y encontrar muchos perfiles nuevos para visitar
y conectarse. Un punto a tener en cuenta es que la relevancia de los miembros del
grupo a veces puede variar. Esto significa que debe dedicar un tiempo a analizar el
grupo y sus miembros y solo luego comenzar a visitar sus perfiles y enviar mensajes de
solicitud de conexion. Una forma sencilla de hacerlo es escanear primero todos los
perfiles, descargarlos y eliminar los perfiles que considere inadecuados. Una vez que
tenga una base de datos de contactos perfectos, use la funcion de re-visita de Dux-
Soup para conectarse con todas estas personas.

6 Boolean Tag Search y License Admin

Si ha estado usando Dux-Soup por un tiempo, sabra que


https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad

nuestro equipo de Tl esta trabajando incansablemente para seguir mejorando el
software y agregar nuevas caracteristicas que lo ayudaran a mejorar su juego de
LinkedIn todo el tiempo.

Este mes estamos muy entusiasmados de presentar 2 funciones altamente solicitadas
que haran que su vida en LinkedIn sea mucho mas facil: Boolean Tag Search y License
Admin .

Si esta familiarizado con la busqueda booleana de LinkedIn, sabra lo util que es cuando
necesita encontrar su mercado objetivo exactoy las personas adecuadas para
conectarse y vender. Puede obtener mas informacion acerca de la bdsqueda booleana
de LinkedIn aqui desde un blog anterior que escribimos. Nos encanté la idea de usar
tanto la busqueda booleana que decidimos aplicarla a nuestra busqueda de etiquetas
también.

Cuando se trata de Dux-Soup, la bUsqueda de etiquetas Boolean te ayudara a filtrar
facilmente tus conexiones etiquetadas. Para poder utilizar esta funcién, primero
debera etiquetar sus perfiles, lo que puede hacer tanto de forma manual como a granel
cuando visita perfiles.

Etiquetado manual

Para etiquetar un perfil manualmente, simplemente vaya al perfil de una persona en
LinkedIn y en el lado derecho vera la seccion Trucos Dux-Soup, donde puede crear y
agregar una etiqueta (s) y hacer clic en Guardar:

w & ‘B BmHB A O

Home My Network Jobs Messaging Notifications Me ¥ Work v Sales Nav

%) Dux-Soup Tricks

Your Tags

add more tags

Your Notes

tasks, dates, actions

Etiquetado automatizado

Para agregar una etiqueta (s) de forma masiva al visitar los perfiles, haga clic en el
icono Dux-Soup en su navegador y vaya a Opciones. En la seccion Acciones
automatizadas, marque la casilla ‘Etiquetar perfiles como’ e inserte su etiqueta. Cuando
se visitan los perfiles automaticamente, esta (s) etiqueta (s) se agregaran
automaticamente para uso futuro.


https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad

Follow any profile using Standard LinkedIn (Pro only)
Save any profile as 'Lead' using Sales Navigator (Pro only)
Endorse| Top 3 7  skill(s) of a 1st degree connection using Standard LinkedIn (Pro only)

V/ Tag profiles as type your tag(s) when auto-visiting.
(separate multiple tags with a comma, maximum of 5 tags)

Consejo : Recuerde actualizar las etiquetas o desmarque la casilla 'Etiquetar perfiles
como' si estd ejecutando una nueva busqueda en LinkedIn a la que no se aplican estas
etiquetas.

Usar Boolean para filtrar Etiquetas

Ahora que sabe como etiquetar los perfiles, usemos la busqueda Boolean Tag para filtrar
los perfiles.

Haga clic en el icono Dux-Soup en su navegador y elija Buscar por etiqueta:

SEARCH BY TAG Find previously tagged profiles.

Seras llevado a la ventana que se ve asi:

Welcome to the Dux-Soup Tag-Search tool.
Search for previously tagged profiles.

Type tags to include... O Al Any

Type tags to exclude...

1. En el primer campo ‘Escriba etiquetas para incluir, puede elegir escribir varias
etiquetas que esté buscando.

Un ejemplo podria ser todos los clientes que etiquetdé como:
Currentclient

Competitor

Previousemployee

Startup



Depende de usted como quiere usar las etiquetas, pero muchas personas las usan para
excluir a las personas que no lo son o para filtrar por industrias.

Dux-Soup traera todos los perfiles que tienen estas etiquetas que ha buscado. Tenga en
cuenta que debe marcar Todos' a la derecha.

2. Si sublsqueda no es tan especifica y desea buscar perfiles que hayan sido etiquetados
con al menos una etiqueta relevante de entre muchas , marque "Cualquiera” en el
lado derecho y escriba todas las etiquetas que puedan ser relevantes.

3. Si tiene perfiles que estan etiquetados con varias etiquetas y desea evitar una
determinada etiqueta, simplemente escribalos en el campo "Escribir etiquetas para
excluir" y Dux-Soup excluira todos los perfiles que tengan esta etiqueta.

Con todos estos datos etiquetados y filtrados, ahora puede crear campafas de mensajes
personalizadas y enviarlas automaticamente a sus conexiones de primer grado en
LinkedIn. Recientemente, hemos escrito una guia sobre como crear y enviar mensajes
automaticos a sus conexiones de primer grado que podrian serle Utiles.

El administrador de la licencia

Si ha comprado una licencia multiuso de Dux-Soup para su negocio y desea administrar
y controlar a su equipo, jle encantara esta funcion!

Haga clic en el icono Dux-Soup en su navegador y vaya a Opciones.

Desplazate hasta la parte inferior de la pagina y veras el siguiente enlace:

External License

License Key:

Expires on: N/A

Haga clic en el enlace 'Administrador de la licencia' y accedera a esta pagina:


https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-sending-personalised-connection-messages-d84efebd70eb
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-sending-personalised-connection-messages-d84efebd70eb

Welcome to the Dux-Soup License-Admin tool.
Find and clear current license activations.
You don't have any licenses to manage. Please contact Dux-Soup for LinkedIn support to

register as a license administrator by providing your userid (105451531026073388969) and
the license key(s) you want to manage.

Envienos un correo electronico a info@dux-soup.com con todos los nimeros de clave de
licencia que desea administrar y también las identificaciones de usuario, y lo
configuraremos como administrador.

Una vez que haya sido aprobado como administrador, vuelva a acceder al enlace Admin
a través de Opciones y desde aqui podra ver y administrar todas sus claves de licencia.

Con la funciéon Admin, puede cambiar facilmente a los usuarios a través de la pantalla
de administracion de licencias y eliminar las activaciones de licencias obsoletas para
que puedan reasignarse.


mailto:info@dux-soup.com

7 Dux-Soup: revision de datos para una cuenta de Linkedin basica

Boolean / Escanear / Descargar / Tidy / Revisit / Repeat !!!

LinkedIn es la base de datos mas grande del mundo con mas de 450 millones de personas
enumeradas alli. Esto significa que si esta buscando generar clientes potenciales B2B,
es bastante seguro que todas las empresas potenciales a las que va a vender estén
alli. Esto es increible ya que significa que siempre que sepa como encontrar su mercado
objetivo, siempre podra encontrar a las personas adecuadas para conectarse y, con
suerte, venderle.

En este blog, le mostraré exactamente lo que puede hacer con todo este potencial de
las personas, como encontrar los datos correctos, como ordenar esos datos y, a
continuacion, como usar la opcion Volver a visitar la sopa Dux.

Paso 1: jtodo se trata del booleano!

Con 450 millones de personas en LinkedIn, debe ser muy habil en la forma de minimizar
esta lista solo para las personas que son adecuadas para usted. Voy a usar el ejemplo
de una startup de moda que busca conectarse con disenadores de moda para mostrar
como usar la funcion de bldsqueda booleana:

(1) En la parte superior izquierda de LinkedIn, vaya a buscar y luego haga clic en
"personas”.

w Search for
3& People
E Jobs

Pi
Fou Posts

(2) Luego haga clic en 'todos los filtros'

People ¥ | Locations ¥ || Connections ¥ H Current companies ¥ | All Filters

Vera la siguiente pantalla (si esta usando Sales Navigator, vera una pantalla diferente,
pero hablaré de eso en otro blog)



in B2

2 = ®
All people filters Cancel

Search with Sales Navigator

jAqui es donde sucede la magia booleana! En primer lugar, debe elegir todos los
criterios basicos que conoce, por ejemplo, elegiré Location English y The United States,
Apparel & Fashion for Industry y Profile language English. Ademas, elegiré las
conexiones '2nd' porque quiero conectarme con gente nueva y es mas probable que
aceptes la conexion si tienes conexiones en comun.

Una vez que tenga todo lo configurado, no presione 'Aplicar' todavia ya que necesita
agregar el Titulo' y aqui es donde tiene lugar la busqueda Booleana. Los roles con los
que busco conectarme son Fundador, Cofundador y Director Creativo. Por lo tanto, en
la seccion Titulo' voy a utilizar esta busqueda:

"Fundador” O "Co Fundador” O "Director creativo”

No dude en copiar este formato y simplemente reemplacelo con sus términos de
busqueda. Si haces esto correctamente y presionas enter, veras algo como esto:
Q Search ﬁu : » = I—El L‘-

Jobs Messaging Notifications

People » Locations (2) * Current companies ¥ All Filters Clear @

Showing 323 results Search with Sales N:

— 1 N - 2nd
S  rounderat Invite Sent
Newcastle upon Tyne, United Kingdo

ent: Founder at

9 Co Founder of Invite Sent
( und, United Kingdom

Curren t: Co Founder and Director a

rﬂ& 4 shared connections

Li)

Acabo de reducir mi basqueda de 450 millones a 323 personas que serian mi mercado
objetivo.

Todo bien hasta ahora? Ok, quédate conmigo ya que hay una bonificacion extra! Si
revisa sus datos, vera que algunos titulos de trabajo pueden no ser relevantes. Por



ejemplo, aunque estoy buscando Fundador, Co-Fundador o Director Creativo, este perfil
se ha mostrado en mis resultados de busqueda:

Daniel Gyves [ » 2nd
Sales Director at mahabis Connect
London, United Kingdom

Current: Founder at Calceus

é_@g 17 shared connections

Sin faltarle el respeto a Daniel y estoy seguro de que eres un tipo increible, solo por
mis criterios de busqueda Me he dado cuenta de que quiero eliminar a cualquier persona
con el titulo 'Director de Ventas' ya que no son relevantes. Aqui es donde introducimos
el...... Busqueda Booleana Negativa.

Regrese a Todos los filtros'

b6ob|& a rocsgou? (3) ~ ‘ cnweuf cowbsuiss a VIl Ellf6L2 cleaL @

Y en la seccion del titulo actualmente veo:

"Fundador” O "Co Fundador” O "Director creativo”.

Ahora agregue las funciones que no desea ver agregando NOT y luego la funcién, en
este caso, "Director de ventas", para que su busqueda se vea asi:

"Fundador” O "Co Fundador" O "Director Creativo" NO "Director de Ventas"

Luego haga clic en aplicar y verifique sus resultados. Deberia ver que la cantidad de
resultados ahora se ha reducido. Puede hacerlo varias veces hasta que sienta que el
criterio de busqueda es ideal.

Paso 2: escanea y escanea!

Con un mercado objetivo perfecto de todos sus datos, ahora tiene dos opciones que
puede hacer con Dux-Soup. Simplemente puede optar por visitar todos los perfiles y
conectarse con todos ellos. Si desea hacer esto, simplemente haga clic en el icono Dux-
Soup en su navegador Chrome y seleccione 'Visitar perfiles’



dux-store | planner | options | about | v5.10.11

271 profiles recorded
3 visits today
Robet & Recorder for this tab: m

Visit profiles in the current result page,

VISIT PROFILES - -
B — records their details too (*).

SCAN PROFILES Record profiles without visiting.
STOP ROBOT Stop the engoing automated action.
DOWNLOAD DATA Download the captured profiles.
REVISIT DATA Upload a file for revisiting.
SEARCH BY TAG Find previously tagged profiles.

TTTrT Reset the recorder,

{does not affect visit history)

*: only availoble when the Dux icon colours green, indicating that the browser is
displaying a People-search result. Hit Stop Robot to stop the automated action.

Sin embargo, no estoy listo para visitar perfiles, ya que quiero usar Dux Soup para crear
primero una gran base de datos de todos los contactos. Por lo tanto, voy a elegir la
funcién 'Escanear perfiles'.

Al elegir esto, significa que escaneara todos los perfiles sin que nadie sepa que ha
mirado su perfil (jtan astuto!).

SCAN PROFILES Record profiles without visiting.

Una vez que haga clic en los perfiles de escaneo, vera la siguiente imagen y Dux
trabajara arduamente en todos los perfiles.

Dux-Soup
Working...

Dux-Soup
Pausing 20s.




Esto funcionara en cualquier bisqueda de hasta 100 paginas. No importa cuantas
conexiones haya, no podra escanear mas de exactamente 1000 perfiles.

Una vez que la busqueda haya finalizado, vera que la cantidad de perfiles grabados
ahora ha aumentado y se muestra como 323 perfiles grabados, el mismo nimero
producido por mi busqueda.

Showing 323 results

; \ ] L M« 2nd
- . o
e Managing Director and co-founder at ™ g speptemmis
London, United Kingdom

& 1 shared connection

Sugerencia adicional : si desea acelerar la velocidad de los perfiles que se escanean,
vaya a Opciones en Sopa Dux:

dux-store | planner | options | about | v5.10.11

271 profiles recorded
3 visits today

Robot & Recorder for this tab: [ 2 [ :

A continuacion, desplacese hacia abajo hasta que vea "Velocidad del robot":

Robot Speed

Visiting profiles is| Random : between 25 and 125 per hour % | (Pro only)
Scanning profiles is | Medium : around 6 pages per minute ¥ | (Pro only)

Pause for 5 minutes (0 to 60) after every 20 visits (1 to 100)

Aqui puede cambiar la velocidad de los perfiles de escaneo.

De todos modos, volviendo a los datos, ahora tengo 387 Perfiles escaneados y el
siguiente paso es descargar estos datos.

Paso 3: jDescarga!



Solo un puntero rdpido aqui, antes de descargar datos, es posible que desee ejecutar
los pasos 1y 2 nuevamente, pero cambie los criterios de busqueda. Por ejemplo, puede
agregar nuevas industrias, ubicaciones, titulos de trabajo o incluso agregar conexiones
de tercer grado también. El resultado de esto serd un nuevo conjunto de conexiones
para que escanee. Establezca un objetivo de quizds 2500 perfiles para escanear y siga
repitiendo los pasos 1y 2 hasta que tenga un buen conjunto de datos.

Cuando esté listo y tenga una gran base de datos de perfiles visitados, haga clic en el
icono Dux-Soup y vera que ha aumentado la cantidad de perfiles visitados:

dux-store | planner | options | about | v5.10.11

307 profiles recorded
3 visits today
Robeot & Recorder for this tab: :

Visit profiles in the current result page,
records their details too (*).

VISIT PROFILES

SCAN PROFILES Record profiles without visiting.
STOP ROBOT Stop the ongoing automated action.

DOWNLOAD DATA Download the captured profiles.
REVISIT DATA Upload a file for revisiting,

SEARCH BY TAG Find previously tagged profiles.

oD Reset the recorder.

{does not affect visit history)

*: enly ovailoble when the Dux icon colours green, indicating that the browser is
displaying a People-search result. Hit Stop Robot to stop the automated action.

A continuacion, haga clic en "Descargar datos" y vera la siguiente ventana emergente:

Download Captured Data

Please select which data you would like to download.

Include all skills, positions and schools.

SCAN DATA (307) VISIT DATA (0)

Usted solo ha estado escaneando datos, asi que elija 'escanear datos'. Disculpas por
decir lo obvio, pero solo quiero estar seguro :)

Haga clic en Escanear datos y se creara un archivo CSV. Haga clic en el archivo CSV y
vera el siguiente tipo de datos:



@ Excel File Edit View Insert Format Tools Data Window # Help Q

[ ] @ dux-soup-scan-data@2018-03-07 16h25.csv
N ——— - > M .
il Nl SRR SR SRS AR A T i= . NI
# Home Layout Tables Charts SmartArt Formulas Data Review
Edit Font Alignment Number
':‘ . & Fil v |Calibri (Body) vi12 |v/ A~ A~ = = == abcv ) WrapText v |General v !
Paste (A Cearv |B|I U S LA EIEEEEE e - B % [|%(8] oo
c17 AR XNV fx https://www.linkedin.com/in/richopong/
T A B D | E F | G H 1 J 1 K 1 L
1 id ScanTime  Profile First Name Last Name Title Industry Location My Notes
2 id.7516075 ##uuk#nn# https://wwwMichaela  Jedinak Co-founder N Apparel & Fa London, Unit
3 id.16327756 #HHHHRHINE https://www Jenna Barnes CEO/Creative Apparel & Fa Manchester,
4 |id.19180181: #sisusms https://www Ceclle Reinaud  Founder and Apparel & Fa London, Unit
5 |id.48740840 #itiiumiH https://www Patrick Dudley Williz Founder and Apparel & Fa London, Unit
6 17194436 #ntuunsid https://www Diane Loviglio CEO & Co-Fo Apparel & Fa San Francisct
7 |id.4737546 #ntiHukiE https://www Dave Cobban CEO, Co-Foul Apparel & Fa Portland, Or¢
8 |id.41289264: HHHMHEAANY https://www Andra Sandru Creative Dire Apparel & Fa London, Unit
9 id.44951770 HukERHREE https://wwwAndrew  Thompson  co- founder : Apparel & Fa Birmingham,
10 |id.58732 s https://www Uri Minkoff  Co-Founder : Apparel & Fa Greater New
11 id.43141475 sustistunsts https://www Chioe Williams CEO, Founde Apparel & Fa Bristol, Unite
12 |id.27648853 HitHHH#HIH https://www Ray Dillman Neu Co-Founder | Apparel & Fa Miami/Fort L
13 |id.18008635 ps:// Anna ZDirector Edir Apparel & Fa Edinburgh, U
14 id.57820084 #stkiuiH https://www Kirsty Emery Fashion Dire: Apparel & Fa London, Unit
15 1id. 11700493 #isasnnitt https://www Carmen ChenWu  Creative Dire Apparel & Fa Greater New
16 id.23900746 #it#it#i#i https://www Heike Schnell Founder at V Apparel & Fa London, Unit
[EER i0.11677647: ummmunn [Rttps:/Torww Rich Opong  Co-Founder, Apparel & FaLondon, Unit
18 id.72125239 #eussusnss hitps://www Rachel Fong Co Founder : Apparel & Fa London, Unit
19 1id.12865741 #nitkunii https://www Eliot Young Commercial , Apparel & Fa London, Unit
20 1d.18024633 ##uusnus hitps://www Kash Mokhber  Co Founder : Apparel & Fa Greater Los /
21 |id.18834012! #it#ii#aH## https://www Dominic Portman Founder/ Mz Apparel & Fa Worcester, L
22 1d.56691760 #unuusunss https://www Sean Rimokh Co-Founder | Apparel & Fa Greater Los /
23 id.84200847 #iHiHHHH# https://www Nathan Klein Creative Dire Apparel & Fa London, Unit
24 1d.40859216- MHAUMERNEN https://www Daniel Moreira  Freelance Cri Apparel & Fa Reading, Uni
25 id.885209  #i#tuu#iHEH hitps://www Jonny Imerman Co-Founder i Apparel & Fa Greater Chic.
26 id.14254516- #HEEEREIIH https://www Bridie Rimmer  Fashion Desi Apparel & Fa Harrogate, U
27 id.21512753- #hnsunnnsd hitps://www Efrat Rassin CEO & Co-foi Apparel & Fa London, Unit
28 |id.54041091 ####in#ni# https://www Sharlene Gerus Founder at n Apparel & Fa Greater Los /
29 |id.80788802 #uituuusnuy hitps://www Ella Vine Managing Di Apparel & Fa London, Unit
30 |id.84442752 #itiniiy hitps://www Alice Stone Founder/Cre Apparel & Fa London, Unit
31 |id.9587554 #uiunnnsy hitps://www Lucia Silver Founder & C Apparel & Fa London, Unit
32 |id.73196173 ##sHHIE hitps://www Tori Kempsell  CEO & Creati Apparel & Fa Peterboroug
33 1d.20164043 #HHHARINE https://www Walker Williams  Founder at T Apparel & Fa Providence, |
34 |id.63666866! ###tH#H#EH https://www Nagiyah S Founder & C Apparel & Fa London, Unit
35 id.12902554. HHEH#RIIHE https://www Jacob HAngg Co-Founder | Apparel & Fa Greater Los /
36 id.54626683 sumiusnnns hitps://www Wagas Ali Co-founder ¢ Apparel & Fa San Francisce

37 1id.49673987 #iit###nIs https://www Heather Falconer Creative Dire Appare| & Fa Greater New.

Un punto a tener en cuenta aqui es que no ha visitado los perfiles y por lo tanto no
tendra las direcciones de correo electronico de las personas, solo sus nombres y
perfiles, ipero eso es todo lo que necesita, lo prometo!

Paso 4: Tidy

“La diferencia entre algo bueno vy algo grande es la atencidn al detalle”

Su perfil de Linkedin tiene que durar muchos anos, por lo que quiere asegurarse de que
las personas con las que se conecta siempre sean relevantes. Esto tiene mucho sentido
tanto en términos de mantener una alta calidad de su cuenta, pero también es mucho
mas probable que las personas acepten conexiones en industrias similares e intereses
para usted.

Por lo tanto, cada vez que descargo los datos, siempre examino todos los datos para
verificar si alguien ha entrado por la red con quien no me gustaria conectarme. La forma
mas facil de hacerlo es escanear las industrias o los roles de trabajo y ver si hay alguien
que parezca fuera de lugar. Si no esta seguro de ellos, haga clic en el perfil de LinkedIn
y vea si son relevantes. Si todos los dejan, si no son relevantes, eliminelos de la hoja
de calculo.

Con frecuencia, las personas no aprovechan este paso, pero no puedo enfatizar lo
suficiente como la atencion al detalle para enfocar solo los datos correctos puede tener
un gran impacto a largo plazo.



Paso 5: Revisita

Ahora, en el momento que todos han estado esperando, jREVISEN ESOS DATOS! Si ha
dedicado un par de horas / dias o semanas a crear una base de datos, ha ordenado todo
y tiene las personas exactas con las que desea conectarse, ahora es el momento de
revisar los datos.

Para aclarar, revisar los datos significa cargar una lista de perfiles de Linkedin a Dux
Soup que desee visitary / o conectarse.

Para hacer esto, aconsejaria la siguiente rutina: (pd podria usar el etiquetado para
hacer esto en lugar de los siguientes pasos, pero lo resaltaré en un blog separado)

1. Decide con cuantas personas quieres conectarte, en mi contexto 150 personas por
dia

2. En su CSV de datos que ha descargado, cree una pestana extra llamada 'Dux
Revisited' (puede llamar a esto como quiera, asi es como lo hago)

| dux-soup-scan-data@2018-03-07 1 / Revisit Data }L

3. En la pestana 1 de sus datos, agregue una columna llamada 'Dux Revisited' como esta:

4. Como quiero volver a visitar a 150 personas por dia, copie a 150 personas de la
primera pestana para volver a visitar la pestana.

Consejo rapido:

Si lo deseas, puedes subir la lista completa y confiar en el suefo del robot para parar
y comenzar hasta que la lista esté lista. Esto requiere una computadora dedicada,
probablemente, ya que necesita dejarlo funcionando.

5. En la primera pestana, actualice todas estas 150 para que tengan un estado
Pendiente:



. A B [ C D | E F G H 1
1 |id ScanTime  Profile First Name Last Name Title Industry Location Dux Revisited

2 id.7516075 #########HE https://www Michaela Jedinak Co-founder M Apparel & Fa London, Unit Pending
3 id.16327756! #iH#HHH##E https://www Jenna Barnes CEO/Creative Apparel & Fa Manchester, Pending
4 id.19180181: ##uniii#s# https://www Cecile Reinaud Founder and Apparel & Fa London, Unit Pending
5 id.48740840 ####H#### https://www Patrick Dudley Willic Founder and Apparel & Fa London, Unit Pending
6 id.7194436 #unsuuEss https://www Diane Loviglio CEO & Co-Fo Apparel & Fa San Franciscc Pending
_ 7 |id.4737546 HitHuRRH#HEE https://www Dave Cobban CEO, Co-Foul Apparel & Fa Portland, Or¢ Pending
8 id.41289264: ##t##HH###E https://www Andra Sandru Creative Dire Apparel & Fa London, Unit Pending
9 id.44951770 #unsunnsEs https://www Andrew Thompson co- founder : Apparel & Fa Birmingham, Pending
10 |id.58732 HHUHREEREE https://www Uri Minkoff Co-Founder i Apparel & Fa Greater New Pending
11 id.43141475 #i##siss https://www Chloe Williams CEO, Founde Apparel & Fa Bristol, Unite Pending
12 id.27648853 #ituustusst https://www Ray Dillman Neu Co-Founder | Apparel & Fa Miami/Fort L Pending
13 |id.18008635 https://y Anna F le Z Director Edir Apparel & Fa Edinburgh, U Pending
14 id.57820084 HithHH#HH https://www Kirsty Emery Fashion Dire Apparel & Fa London, Unit Pending
15 |id.11700493! ########## https://www Carmen Chen Wu Creative Dire Apparel & Fa Greater New Pending
16 id.23900746 #i###H#iHH https://www Heike Schnell Founder at V Apparel & Fa London, Unit Pending
17 id.11677647 ###u##iss https://www Rich Opong Co-Founder, Apparel & FaLondon, Unit Pending
18 id.72125239 ##us#nHE https://www Rachel Fong Co Founder : Apparel & Fa London, Unit Pending
19 1id.12865741 HititHHH#Y https://www Eliot Young Commercial , Apparel & Fa London, Unit Pending
20 id.18024633 #ithu#####H# https://www Kash Mokhber Co Founder ¢ Apparel & Fa Greater Los / Pending
21 id.18834012! ##t#it#itH#H#E https://www Dominic Portman Founder/ Mz Apparel & Fa Worcester, L Pending
22 |id.56691760 #####iissy https://www Sean Rimokh Co-Founder (Apparel & Fa Greater Los / Pending
23 |id.84200847 ###uiH## https://www Nathan Klein Creative Dire Apparel & Fa London, Unit Pending

Hago esto para poder hacer un seguimiento de a quién he vuelto a visitar y qué datos
son nuevos para volver a visitar en el futuro.

6. En la segunda pestana que ha creado llamada 'Dux Soup Revisited', ahora debe tener
150 personas para conectarse (o la cantidad que desee conectar por dia) Haga clic en
archivo, Guardar como y elija CSV:

Save As: dux-soup-scan-data@2018-03-07 16h2!
Tags:
Where: & Downloads g
Format: Comma Separated Values (.csv) E

Description
Exports the data on the active sheet to a text file that uses commas to separate values in cells.

Learn more about file formats

Options... Compatibility Report... Compatibility check recommended

Gancel

jAhora tiene el archivo listo para cargar en Dux para volver a visitarlo!

7. Regrese a su perfil de linkedin, y una vez que haya iniciado sesion, haga clic de nuevo
en el icono de sopa Dux:

REVISIT DATA Upload a file for revisiting.



Ahora elija 'Revisitar datos' y sera llevado a la siguiente pantalla:

Welcome to the Dux-Soup RE-visit tool.
We recommend tuning the visit window to 0-days in the Dux-Soup options panel before
re-visiting to avoid undesired skipping.

Dux-Soup can visit the profiles found in the file that is uploaded. The file needs to be in the

'same format as the data-downioad from Dux-Soup. But don't worry, nothing bad will
happen if it isn :). Once uploaded select 'Visit Profiles’ from the Dux-Soup menu

;Recuerdas ese archivo CSV que descargaste en el Paso 67 Simplemente vaya a 'haga clic
aqui'y elija el archivo CSV que haya descargado:

Weicome to the Dux-Soup RE-visit tool.
We recommend turning the visit window to 0-days in the Dux-Soup options panel before
re-visiting to avoid undesired skipping.

Dux-Soup can visit the profiles found in the file that is uploaded. The file needs to be in the
same format as the data-download from Dux-Soup. But don't worry, nothing bad will
happen if it isn ). Once uploaded select 'Visit Profiles' from the Dux-Soup menu

0 |[Profile First Name Last Name
4 | httesiwwwlinkedin.com/pub
e -
2 | htts:wwwlinkedin.com/pub
3 | hits:/Aww linkedin.com/puty
4 — -

iY el bueno de Dux aparecera en la parte superior derecha de tu pantalla para hacerte
saber que esta listo!

\/ Dux-Soup

At your service!

Desde aqui, todo lo que necesita hacer es volver a hacer clic en el icono de la sopa Dux,
y esta vez elija 'Visitar perfiles'.



n:fjppdakpteaodfophiplidedpcodkdkbaljre

htmi?2018-Mar-08-02.17.10-6783610358834.c5v22018-Mar-07-12,07.30-76435893... ¥r | Ly
| *| w1011

290 profiles recorded
3 visits today

Robot & Recorder for thisb: (R )
VISIT PROFILES. Visit profiles in the current result page,
= records their details 00 (*)

Weicome to the Dux-Soup RE-visit tool. 'SCAN PROFILES Record profiles without visiting,
We recommend tuming the visit window to O0-days in the Dux-Soup
re-visiting to avoid undesired skipping.
sToP RosoT Stop the ongoing automated action.

Dux-Soup can visit the profiles found in the fil that s uploaded. The
‘same format s the data-downioad from Dux-Soup. But don't wol DOWNLONDATA  Download the captured profiles.
happen if it isn :). Onos uploaded select 'Visit Profiles’ from the

[0 Trrone First Name, REVSITOATA Upload a file for revisiting

Consejo rapido:

Asegurese de que en las opciones, haya marcado 'Enviar solicitudes conectadas e
incluya un mensaje personalizado

Send connection requests to 2" and 3™ degree connections during visits using
standard LinkedIn or Sales Navigator. (Pro only)

WARNING! Too many rejected invites can lead to LinkedIn blocking your account. Handle with care!
Include a personalised message with the Connection request (recommended)

El mensaje final que vera es la opcion de que Dux le pregunte si desea recopilar las
direcciones de correo electronico que usted elija:

Starting auto-visit ...
Please review your auto-visit settings. Update them here .

active automations : none

( avoilable : Endorse, Connect, Send Message, Follow )
selected skipping : none

({available : none )

revisit after: 1 month

Would you like Dux-Soup to look for email addresses other
than your 1st degree connections?

() Yes, please.” © No, thank you.

* Requires Dux-Soup Points
Claim your free Dux-Soup Points here
Don't show again.

Después de eso, veras que el viejo Dux se pone a trabajar y se conecta con todos los de
tu lista:

Dux-Soup
Starting

Dux-Soup
Pausing 12s.




8 Visitar vs escanear perfiles de LinkedIn con Dux-Soup: ;Cual es
la diferencia?

Una de las preguntas mas frecuentes que recibimos en el soporte de Dux-Soup es la de
los clientes que tratan de descubrir la diferencia entre escanear perfiles y visitar
perfiles. Asi que aqui hay un blog detallado que explica las diferencias entre estas dos
funciones Dux-Soup.

;Dénde empiezo?

Para encontrar estas funciones, primero inicie sesion en LinkedIn, busque una lista de
perfiles que le interesen, luego haga clic en el icono Dux-Soup en su navegador Chrome
para ver el siguiente menu desplegable:

iﬁu 42 profiles recorded
/ 0 visits today

Robot & Recorder for this tab:

e Visit profiles in the current result page,

records their details too (*).

SCAN PROFILES Record profiles without visiting.

Visite los perfiles

Al hacer clic en el boton "Visitar perfiles”, Dux-Soup se ejecutara automaticamente a
través de los perfiles de LinkedIn y abrira perfiles de LinkedIn de a uno por vez. Este es
exactamente el mismo proceso que si hicieras clic manualmente en el perfil de LinkedIn
de una persona y lo visualizaras. Si elige visitar perfiles, el propietario del perfil
también recibira una notificacion de que ha visitado su perfil, lo que puede ser una
buena idea si quiere estar en su radar antes de enviarles un mensaje de solicitud de
conexion.

Perfiles de escaneo

Escanear perfiles significa que Dux-Soup escaneara rapidamente varias cuentas de
LinkedIn y extraera informacion de estos perfiles sin verlos realmente. Esto no sera
clasificado por LinkedIn como visitar un perfil. Ningln usuario sabra que ha extraido
informacion sobre su perfil.

;Como afecta esto tus asignaciones de LinkedIn?



Dependiendo del tipo de cuenta de LinkedIn que tenga, estara limitado en el niUmero
de blsquedas y vistas de perfiles que puede realizar con LinkedIn. Por ejemplo, en una
cuenta gratuita de LinkedIn, solo puede ejecutar 50 busquedas Unicas por mes, si
intenta buscar mas de eso, vera este mensaje:

o ANDREW, you've reached the commercial use

limit on search Upgrade Plan
Please upgrade to LinkedIn Business Plus, Sales Navigator, or
Recruiter to get unlimited searches.

0% left

El punto a tener en cuenta aqui es que el "limite de busqueda comercial’ no estd
relacionado solo con nuevas busquedas. La busqueda a través de una lista de resultados
consumird esto también. Por lo tanto, los perfiles de escaneo también consumirdn esta
asignacion. Lo bueno es que puede usar la lista resultante varias veces, sin consumir
su asignacion ni requerir el uso de la busqueda de Linkedin.

/Qué datos obtienes?

El objetivo de usar Dux-Soup es construir su red, hacer crecer sus conexiones y generar
clientes potenciales, pero una pregunta importante a considerar es qué técnica es la
mas eficiente para usted: ;escaneando o visitando?

Visitando perfiles

Visitar perfiles es la forma mas completa de obtener muchos datos a medida que se
capturan los siguientes campos:

Id Number CompanyWebsite
VisitTime Email

Profile Phone

Degree IM

First Name Twitter

Middle Nam¢ Location

Last Name Industry
Company My Tags
CompanyPro My Notes

Ademas, al visitar, Dux-Soup puede extraer el historial de empleo, la educacion y la
lista de habilidades del perfil.

Perfiles de escaneo

El escaneo de perfiles es mucho mas rapido que visitar, ya que Dux no tiene que abrir
cada perfil uno por uno, sino que puede trabajar rapidamente a través de cientos de



perfiles en minutos. Los campos que se descargan de los datos de escaneo son los
siguientes:

Id Number Title
Scantime  Location
Profile My Notes
First Name

Last Name

Como puede ver comparando los dos resultados, la informacién adicional que obtiene
al visitar los perfiles en comparacion con el escaneo es:

1. Grado (por €j .: conexionde 1 °, 2 ° o0 3 ° grado)
2. nombre de empresa

3. Perfil de la compaiia

ne

Pagina Web de la compaiiia
Email

Teléfono

ESTOY

Gorjeo

W ® N o w

Industria

¢Por qué usar uno u otro?

Para poder seleccionar la mejor opcion entre visita y exploracién, debe tener claro qué
es lo que esta intentando lograr.

(1) Use los perfiles de visitas para calentar sus cables frios y para descargar resumenes
de perfil detallados.

(2) Use perfiles de escaneo para crear listas CSV con informacion de perfil minima, para
ingresar en la herramienta RE-visit de Dux-Soup u otras herramientas (especialmente
Gtil para cuentas LI gratuitas ya que permite la reutilizacion de resultados de busqueda,
trabajando en torno a la busqueda comercial limite).

Para ayudarlo a lograr estos objetivos, visitar y escanear cada uno tiene sus propias
capacidades Unicas.



Capacidades de Visiting Profiles

1. Use la opcion de visitar perfiles para ver los perfiles de varias personas. El
destinatario vera una notificacion como la siguiente para ver que ha visitado su
pagina de LinkedIn, y es posible que esté dispuesto a comunicarse con usted.

Tracey Joanne Campbell and 24 others viewed your profile e

&l 2h

See all views

2. Use "Perfiles de visita" para enviar un mensaje de solicitud de conexion a todas las
personas que son relevantes para usted (debe ser un usuario de Dux-Soup Pro para tener
acceso a esta caracteristica). Aseglrate de que tienes estas dos casillas marcadas en
tus opciones de Dux-Soup para personalizar el mensaje:

Automated Actions

These actions are executed automatically during auto-visiting of profiles.
@ Send connection requests to 2nd and 3rd degree connections during visits using
standard LinkedIn or Sales Navigator.

Include a personalised message with the Connection request (recommended)

3. Use "Perfiles de visita" para enviar mensajes personalizados a sus conexiones de
primer grado. Asegurese de que la siguiente configuracion esté marcada en Opciones

de Dux-Soup y que en su busqueda de LinkedIn, filtre personas por conexiones de primer
grado.

Send a personalised message to 1st Degree Connections using standard LinkedIn
or Sales Navigator

Enter direct message here, for example:

Hi _FN_, it's been a while! | see you're still based in _LO_, | love the lakes
up there.

Cheers,

All people filters

First name Company Connections

| ‘ & =

Last name School []end

I } (] 3rd+

Title

4. Por ultimo, pero lo mas importante, puedes usar Dux-Soup para obtener direcciones
de correo electronico. Al visitar los perfiles, siempre que tenga Puntos Dux-Soup y
marque la casilla para recuperar los correos electronicos, Dux intentara encontrar la



direccion de correo electronico de los destinatarios. Esto es ideal para recibir correos
electrdnicos que podrian usarse para enviar campanas por correo electronico.

Starting auto-visit ...

Please review your auto-visit settings. Update them here

Would you like Dux-Soup to look for email addresses
other than your 1st degree connections?

Yes, please.”
© No, thank you.

* Requires Dux-Soup Points
Claim your free Dux-Soup Points here
Don't show again.

Capacidades de los perfiles de escaneo

1. A menudo, su bUsqueda en LinkedIn puede traer muchos resultados, la mayoria de
los cuales pueden parecer relevantes, pero hay algunas personas con las que no
desea conectarse. Al escanear todos estos perfiles primero, puede descargar todos
los datos y ordenar manualmente todos los perfiles que sean relevantes para su
mercado objetivo. Una vez que haya ordenado los datos, puede usar la opcion Dux-
Soup Re-visit para conectarse con todos estos perfiles ( consulte un blog sobre
como volver a consultar los datos aqui ).

2. La misma técnica también se aplica al escaneo de la lista de miembros de un grupo
para recuperar los primeros 2500 miembros de cualquier grupo de Linkedin
( consulte un blog sobre como usar Dux-Soup para grupos de LinkedIn aqui ) o la
lista de ex alumnos de un colegio .

Para resumir, la principal diferencia entre visitar perfiles y perfiles de escaneo son:

Los perfiles de visitale brindan mas datos, incluidos nombres de compaiias y
direcciones de correo electronico, y le dan la opcion de enviar mensajes de solicitud
de conexion personalizados, pero es mucho mas lento.

Los perfiles de escaneo son ideales para recopilar rapidamente una gran cantidad de
datos, de modo que puede organizarlos manualmente y luego volver a visitar todos estos
datos en una fecha posterior. Ademas, las personas no sabran que ha visto su perfil y la
informacion capturada.

9 Dux Soup para LinkedIn Recruiter


https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad
https://medium.com/@DuxQuack/dux-soup-revisiting-data-for-a-basic-linkedin-account-23028ddb31ad
https://medium.com/@DuxQuack/how-to-get-the-most-from-linkedin-groups-using-dux-soup-c1ebf779792c

Muchas personas conocen y aman el uso de Dux-Soup para conectarse con nuevas
personas y generar oportunidades de ventas, pero hay otra forma muy efectiva de
utilizar esta herramienta que me encantaria mostrarte: la contratacion.

LinkedIn Recruiter es una herramienta increible para encontrar candidatos potenciales
que le brinda mucha mas disponibilidad que una cuenta basica de LinkedIn o Sales
Navigator ( lea mas sobre el reclutador en LinkedIn ). Algunos de los beneficios que
obtendra con Recruiter Lite (la versién mas basica) son:

e Herramientas de buUsqueda avanzada tales como Universidad, Habilidades,
Ubicacion

¢ Visibilidad ilimitada de su red de tercer grado
¢ Canal de candidatos integrado en LinkedIn para administrar a todos

e 30 correos electronicos por mes para enviar mensajes directamente a las personas

A través de una cuenta LinkedIn Recruiter, usted tiene la capacidad de ver informacion
mucho mas detallada sobre los candidatos, como trabajos anteriores y universidades,
asi como la capacidad de ver los perfiles de las personas sin que el candidato lo sepa.

Sin embargo, uno de los problemas con Recruiter es que no puede enviar solicitudes de
conexion solo por correo.

) recrumerLme PAGUECTS ~CLIPBOARD JOBS REPORTS  MORE 8 r 20O
Q Start a new search Advanced * Saved / HI

Profies from Search 1022280 > i

5] Dux-Soup Tricks
Your Tags

add more tags

Your Notes

Recrulting Tools

(I A 8 =

EmE

La dificultad con esto es que las personas a menudo tienden a responder a un mensaje
‘inmail’ de la misma manera que responden a un mensaje de 'correo electronico frio'y
simplemente lo ignoran. Mientras que si se conecta con alguien, ellos aceptan su
solicitud y le dan permiso para comunicarse con usted. Es una validacion clave que
podrian convertirse en potenciales candidatos o candidatos en este contexto.

Coémo usar Dux-Soup con Recruiter


https://business.linkedin.com/talent-solutions/recruiter-lite

El reclutamiento es muy especifico y esta buscando a las personas mas adecuadas, con
el conjunto de habilidades adecuado para que coincida con ciertos roles. Esto puede
llevar mucho tiempo buscando manualmente a través de LinkedIn y tratando de
encontrar personas una a una.

Al usar Dux Soup with Recruiter, el objetivo es automatizar el proceso de busqueda de
candidatos potenciales rapidamente, de modo que dedique su tiempo a filtrarlos. Para
hacer esto, aconsejaria los siguientes pasos:

1. Configure sus criterios de busqueda en LinkedIn Recruiter para encontrar sus
candidatos ideales. Esto incluira la ubicacion, el rol del trabajo, las habilidades, la
experiencia y cualquier otro factor relevante.

2. Use la funcion Visitar en Dux-Soup para visitar todos los perfiles que coinciden con
sus criterios de busqueda.

Visit profiles in the current result page,
records their details too (*).

VISIT PROFILES

3. Una vez que los haya visitado a todos, use la funcion 'descargar datos' de Dux-Soup
para descargar todos los perfiles.

DOWNLOAD DATA Download the captured profiles.

AsegUrese de elegir Datos visitados, no datos escaneados.

Download Captured Data

| Please select which data you would like to download.

Include all skills, positions and schools.

SCAN DATA (10) VISIT DATA (2)

4. Con los datos descargados en una hoja de calculo, ahora puede ‘ordenar' todo y
eliminar cualquiera de los perfiles que no son relevantes, por ejemplo, perfiles con
habilidades incorrectas, ubicacion, etc.

Una vez que todos sus datos estén ordenados, tendra una lista perfecta de todos los
candidatos relevantes.

5. Regrese a su cuenta basica de LinkedIn (no a la cuenta de Reclutador), haga clic en
el icono Dux-Soup y haga clic en 'volver a visitar los datos'.



REVISIT DATA Upload a file for revisiting.

Vera esta pantalla emergente:

Todo lo que necesita hacer es cargar su archivo Excel con sus datos ordenados donde
dice 'haga clic aqui', y ahora puede conectarse con todos sus candidatos objetivo (el
archivo debe estar en formato csv para funcionar correctamente, con las columnas
named linkedin Profile, First Name, Last Name).

¢Por qué conectarse con los candidatos?

Como reclutador, debe tener un enfoque lo mas personal posible con un candidato
potencial para garantizar que establezca la relacion correcta con ellos desde el
principio. En lugar de enviar un mensaje por correo electronico, una solicitud de
conexion le dara al candidato la opcion de aceptarlo o ignorarlo. Si aceptan, significa
que estan felices de hablar con usted y luego pueden enviarles un mensaje de
seguimiento para presentar el papel potencial con mas detalle. No solo eso, sino que
ahora seran conexiones de primer grado que le daran acceso a todas sus conexiones de
segundo grado, ampliando su red para futuras contrataciones.

Sugerencia de bonificacion (1): cambiar el perfil en su titulo

Otra forma de encontrar los candidatos correctos es cambiar el titulo en su perfil de
LinkedIn a "ahora estamos contratando”. Esto significa que en lugar de usar Dux-Soup
para enviar solicitudes de conexion, simplemente puede visitar los perfiles. Si esta
utilizando una cuenta basica de LinkedIn aqui en lugar de Reclutador, los candidatos
verian que ha visitado su perfil, verian en el titulo de su perfil que estan contratando y
pueden postularse para el puesto.

Sugerencia de bonificacién (2): orientar a las personas a las que les gusta o comentar
sus publicaciones



Si publica un comentario en su cuenta de LinkedIn que indique que esta contratando,
muchas de sus redes lo veran y le gustaran o comentaran.

Galya Barshalom
VP HR Israel at Credorax
4d

Job Opportunity at Credorax! https://Inkd.in/eDx4TrE

We're always on the lookout for talented, dedicated, passionate professionals
who will thrive in our fast-paced, exciting and international environme ...see more

0:49/1:44 %

[

28 Likes

& Like = Comment g Share

Con Dux-Soup, puede ver a todas las personas a quienes les ha gustado el comentario y
escanear o visitar sus perfiles para conectarse.

28 Likes X
Yaniv Feldman

l'.: Co-Founder & CEO at Cointelligence | Cryptoeconomiist | Blockchain
Crypto | Tokenomics | Advisor

Dana Segev
. Co CEOQ of Hi-Source, a Legal Recruitment Company dana@hi-

source.co.il

Omer Hevlin
#% /P Sales at Straterix Inc.

Daniel Rosenthal
Business Development and Client Relations

Daniel Galan Romano
Media Director at B'nai B'rith Argentina

Uri Goren
a Digital Experience Lead for Branded Products at Teva

Pharmaceuticals

Matthieu Chapelle
¥ Head of Payments chez Wargaming

Guv Ekhauz

Esto es muy poderoso ya que estas personas estan directamente interesadas en el
contenido que ha publicado y estaran interesadas en el puesto o con gusto lo ayudaran
a compartir la publicacién e introducir personas relevantes.

Al usar Dux-Soup con Recruiter, puede automatizar el proceso de busqueda de muchos
candidatos potenciales y luego automatizar el proceso de conexion creando multiples
candidatos con los que puede hablar sin la necesidad de inmails, asi como hacer crecer
sus conexiones al mismo tiempo.



10 C6mo conectarse con personas en grupos, incluso si usted no es
parte de ellos

* Tenga en cuenta que deberad tener una cuenta de LinkedIn Sales Navigator para que
esto funcione.



Al buscar nuevas personas para conectarse en LinkedIn, el objetivo es tratar de
encontrar el mercado objetivo mas apropiado. Esto se puede lograr a través de
busquedas de filtrado por industria, ubicacion, roles de trabajo y una combinacion de
otras categorias.

Por lo general, una buena busqueda es suficiente para encontrar miles de personas que
se ajustan a sus criterios. Sin embargo, a menudo quiero probar y conectarme con
personas que tienen cierto interés en areas especificas y esto puede ser mucho mas
dificil. Por ejemplo, si esta buscando a alguien que esté interesado en el desarrollo
inmobiliario, eventos al aire libre o interesado en comprar Bitcoin, estos intereses
probablemente no se incluiran en su perfil de LinkedIn.

Sin embargo, muchas personas se uniran a un grupo de Linkedin donde pueden
compartir algunos intereses comunes. Por lo tanto, si puede encontrar grupos de
LinkedIn que sean relevantes para su mercado objetivo, lo mas probable es que la gente
de estos grupos sea la audiencia ideal para conectarse.

(Para un resumen sobre como unirse a los grupos de LinkedIn y usar Dux-Soup,
consulte este blog )

Este enfoque funciona increiblemente bien si puede encontrar los grupos mas
relevantes de LinkedIn aceptados en ellos. Sin embargo, he recibido muchos
comentarios de los miembros de la comunidad Dux-Soup de que les resulta dificil unirse
a todos los grupos de los que quieren formar parte.

NO TE PREOCUPES! {NO DEBE ACEPTARSE EN UN GRUPO PARA RETIRAR A TODOS LOS
USUARIOS DE ESE GRUPO!

Asi es, al usar este hack en LinkedIn, puedes encontrar el publico objetivo perfecto de
los grupos sin siquiera intentar unirte a ellos. ;Emocionado?

Paso 1: prepare la configuracion en Sales Navigator

Recuerda, este truco solo funciona con Sales Navigator y no con la cuenta de Linkedin
bdsica.

iEmpecemos! Ir a Sales Navigator:

m SALES NAVIGATOR HOME LISTS DISCOVER ADMIN

Q Search by keywords or boolean

Search for leads

TOP UPDATES FROM YOUR DS & ACCOUNTS
A G UO T Search for accounts "


https://medium.com/@DuxQuack/how-to-get-the-most-from-linkedin-groups-using-dux-soup-c1ebf779792c

y crea una nueva blsqueda de 'leads’. Una vez que haya hecho clic en Buscar clientes
potenciales, vera un cuadro emergente para ingresar todos los criterios que esta
buscando:

3= Start your Advanced Lead Search B -

Ingrese todos los criterios de bUsqueda para encontrar su mercado objetivo. En este
ejemplo, voy a usar:

Industria: indumentaria y moda

Geografia: Reino Unido

Titulo: Fundador / Propietario / Co Fundador / Director

Su busqueda ahora debe verse asi:

= Start your Advanced Lead Search 20,107 m x

United Kingdom

Aunque esto muestra 20,107 resultados, no es muy especifico para lo que estoy
buscando. En el contexto de este ejemplo, quiero buscar todas las empresas que solo
tengan interés en el calzado. Por lo tanto, la mejor manera es buscar en todos los
grupos cuyos miembros sean parte de otros grupos relacionados con el calzado.

Paso 2: agregue la busqueda de grupo a la configuraciéon de Sales Navigator



En la misma busqueda, aplicara la busqueda de grupo. Simplemente desplacese hacia
abajo en la pagina y vera una seccion llamada ‘otros filtros'":

Other filters

Tag Groups Member since

Posted content keywords

Enter keywords ... x

Es posible que no conozcas los nombres exactos de los Grupos y, por lo tanto, solo tienes
que escribir todo lo relacionado con los zapatos para este ejemplo y veras un menu
desplegable de todos los grupos:

Groups

shoe

Shoe Lovers

Shoe Export Import

shoe design

Handbag & Shoe Startups
Handbag and shoe professionals
The Shoe Lovers

Big Shoes Network

LUXURY SHOES

Agregue cualquier grupo que crea que podria ser relevante para usted y se vera asi:

Groups

CShoe Lovers) (shoe design)

(I Love Shoes (Sport Shoes Forum)

(Leather Jobs Footwear )

‘Find people in groups

_

Si retrocede hasta la parte superior de la pagina, vera que los criterios de bUsqueda
habran cambiado y reducido a un nUmero menor:

& Start your Advanced Lead Search 83 results m x



El paso final es hacer clic en "buscar" y luego le mostrara la lista de personas que
coinciden con sus resultados.

2= | We are the Dreamnaughiy B...

El numero es muy pequefio, ;esta roto?

La respuesta es no, jeste nUmero pequeiio pero muy preciso es perfecto!

Recuerde que su objetivo en LinkedIn no es conectarse con todos ( conectarse con
personas irrelevantes puede hacer que lo marquen como ‘No conozco a esta persona’,
lo que puede hacer que su cuenta sea marcada) .

El objetivo es conectarse con personas muy relevantes que estén interesadas en hablar
con usted. Por lo tanto, en este ejemplo, 83 duefios de negocios que tienen un interés
en los zapatos es mucho mejor para mi que 20,107 personas que no tienen interés en
los zapatos.

Siguiente paso: jconectemos!

Ahora que tiene la lista de prospectos potenciales, aqui aparece Dux-Soup. En lugar de
hacer clic manualmente en cada perfil y enviar el mensaje de conexion, Dux-Soup hara
el trabajo por usted.

Para configurar la visita automatica, haga clic en el icono Dux-Soup y vaya a
Opciones. Deberias terminar en la seccion Acciones automatizadas.

# Actions

Automated Actions

These actions are executed automatically during auto-visiting of profiles.

Send connection requests to 2nd and 3rd degree connections during visits using standard LinkedIn or
Sales Navigator.
WARNING! Too many rejected invites can lead to Linkedin blocking your account. Handle with care.
Include a personalised message with the Cennection request (recommended)
Enter connection request message here, fo exampie

Hi _FN_, please connect with me on Linkedin. I'm a big supporter of

CN

nanks,



AseglUrese de que ambos cuadros estén marcados (consulte el ejemplo anterior) e
incluya su mensaje personalizado en un cuadro vacio.

Una vez que esté listo, cierre la ventana de Opciones y regrese a su bUsqueda en
LinkedIn. Todo lo que tiene que hacer es iniciar "Perfiles de visitas" y aqui va - Dux-
Soup comienza a visitar cada perfil en la lista y le envia un mensaje personalizado.

| | wE 11 1E

........

3 profiles recorded

16 visits today

T

Robot & Recorder for this tab: (0 [ )

Visit profiles in the current result page,
records their details too (*).

VISIT PROFILES

Espero que este truco te ayude a encontrar tu publico objetivo perfecto y me contactes

en cualquier momento si tienes alguna pregunta en el chat en vivo o a través de
info@dux-soup.com
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